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La Actuacién Simple N° A900-04112010-14548; y

RESISTENCIA,
VISTO:
CONSIDERANDO:

Que por la misma el Representante Legal de la Unidad Educativa
Privada N° 114 “Universidad Popular de Resistencia” de la Localidad de Resistencia,
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Departamento San Fernando, solicita la aprobacion de la Carrera de Nivel Superior no
Universitario “Tecnicatura Superior en Corretaje Inmobiliario y Administracion
df Propiedades™;

E Que el provecto se ajusta a los requerimientos del Acuerdo Serie
A N" 23 — C.F. - y la Resolucion N° 1407/02 — M. E. C. C. ¥ T. — en la fundamentacion,
fas tareas previas a la formulacion de la propuesta y en la organizacion pedagogica de la
carrera;

‘ Que adjuntan un Plan de Estudio con los correspondientes
objetivos, carga horaria de los espacios curriculares, contenidos minimos y Régimen de
Correlatividades;

Que se dio intervencion al Colegio de Corredores Inmobiliarios
de la Provincia del Chaco, quien prestd conformidad a la propuesta;

Que interviene la Direccién de Educacion Pablica de Gestion

—Privada;

Que corresponde la emision del presente instrumento fegal;

EL MINISTRO DE EDUCACION, CULTURA,
CIENCIA Y TECNOLOGIA
RESUELVE:

ARTICULO 1° APROBAR el Plan de Estudio y el Régimen de Correlatividades de la

Carrera de Nivel Superior No Universitario “Fecnicatura Superior
en Corretaje Inmobiliario y Administracion de Propiedades”, de acuerdo con las
especificaciones formuladas en et Anexo 1 a la presente Resolucion.

ARTICULO 2°: ESTABLECER que los Titulos de la carrera aprobada en el Articulo 1°
tendran Validez Provincial.

ARTICULO 3°: AUTORIZAR a partir del término lectivo 2012, y por una cohorte, la
implementacion de la citada carrera en la Unidad Educativa Privada
de

N° 114 “Universidad Popular de Resistencia”,

la ciudad de Resistencia,
Departamento San Fernando.
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ARTICULOQ 4°: DETERMINAR que [as titulaciones aprobadas en el Articulo 2° podrén

ser sujetas al proceso de homologacion en las condiciones que
establece la normativa vigente de la Resolucion N° 91/09 CFE.

ARTICULO 5% ESTIPULAR que la citada tUnidad Educativa debera ajustar su

funcionamiento en lo referente a la conformacion de la Planta Orgéanica
Funcional, a la matriculacion de alumnos y a las actividades pedagdgicas- a lo
establecido por la Ley de Educacién Nacional N°® 26.206, la Ley de Educacion
Provincial N® 6691, la Ley Nacional de Educacién Técnico Profesional N°© 26.058, la
Ley N° 3722 -de Educacién Privada- y la Resolucion N° 1948/92 -C.G.E.- y quedara
sujeta a evaluacion constante a través de las supervisiones pertinentes.

ARTICULO 6° REGISTRAR, comunicar y archivar.
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ANEXO I A LA RESOLUCION N°

DENOMINACION DEL TITULO: “TECNICATURA SUPERIOR EN CORRETAJE
INMOBILIARIO Y ADMINISTRACION DE PROPIEDADES.

TITULO A OTORGA: TECNICO SUPERIOR EN CORRETAJE INMOBILIARIO Y
ADMINISTRACION DE PROPIEDADES.

FUNDAMENTACION DE LA SOLICITUD DE LA NUEVA CARRERA

La ciudad de Resistencia, capital de la Provincia del Chaco, se caracterizaba por ser
una ciudad nueva de casas fipicamente bajas tanto en la zona urbana como en la
suburbana. Grandes cambios se han producide en esta provincia, enfre ellos, un
importante crecimiento demografico que produjo consecuencias en todos los sectores
economicos. Especificamente y el que nos interesa en cuestion, el sector inmobiliario,
actualmente hace frente a las nuevas y diversas demandas que surgen de las
necesidades constantes de la poblacién que se acrecienta dia a dia: aumento de
construccién de viviendas, expansion de lugares para construirlas incremento en el
costo de alquileres y modificaciones en las estructuras edilicias, etcétera; abren
caminc a nuevas actividades propias de este rubro.

La actividad inmobiliaria protagoniza un marcado auge, proveniente del impulso de la
industria de 1a construccidn. Pero quienes tienen experiencia en el negocio inmobiliario
saben que la venta de inmuebles no depende de la propiedad que uno tenga para
ofrecer; mucho menos de las unidades nuevas. La venta de inmuebles es una venta
compleja porgue los negocios de bienes raices no consisten en proponer un producto
a un mercado, sino en acercar al comprador y al vendedor, favorecer ese encuentro.
La actividad inmobiliaria entonces, lograréd capitalizar para el futuro este auspicicso
momento si consigue ofrecer un servicio de venta inmobiliaria.

Gestionar una empresa inmobiliaria implica organizar todos estos aspectos que la
realidad del mercado inmobiliario supone. Se espera que de este modo el negocio
inmobiliaro pueda transformarse en industria.

Es por ello que deben surgir nuevas figuras profesionales, como el Técnico corredor
inmobiliario y administrador de propiedades imprescindible para llevar a cabo tareas
de administracion y gestion del mercado inmobiliario. Este profesional es sumamente
necesario al momento de efectuar cualquier tipo de negociacién o tramitacién de
indole inmobiliaria ya que este posee las aptitudes necesarias para llevar a cabo
comercializaciones, tasacicnes, finanzas y remates de propiedades; es un experto
conocedor de legislaciones y relaciones entre la oferta y la demanda.
Responsabilizarse de un negocio inmobiliario requiere de una especializacion y trabajo
profesional, serio y ajustado a las necesidades del cliente para garantizar su
satisfaccion. La Universidad Popular propone formar a los futuros profesionales que
trabajaran en el mercado inmobiliario y en esta rama tan compleja, creciente, exigente
y carente actuaimente de verdaderos profesionales en el tema.

Perfil del egresado: P
* actuar como asesor de operaciones comerciales v
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tener a la adecuada vision del mundo de los negocios inmobiliarios y estrategias
de comercializacion en emprendimientos dedicados a las operaciones de bienes, y
el eventual asesoramiento a terceros sobre las pautas operativas del mercado y
los criterios de rentabilidad de las operaciones.

intervenir en la gestion integral de la actividad inmobiliaria.

actuar en la mediacion de negocios inmobiliarios y en la administracion de
consorcios y otras propiedades.

realizar tasaciones de bienes inmuebles, como también procesos de disefio y
evaluacion de proyectos inmobiliarios.

Ofrecer asesoramiento legal, comercial financiero, a personas, grupos y entidades
pablicas y privadas.

participar en grupos interdisciplinarios encargados de evaluar impactos
ambientales y de desarrollo urbano generadores por la actividad inmobiliaria.

Disefiar y desarrollar pautas eficaces de comunicacion y promocién del mercado
inmobiliario

Campo profesional

El titulo de corredor inmobiliario habilita para trabajar independientemente, en grupos
empresarios, inmobiliarias y peritaje inmobiliario.

Podran llevar adelante los actos de corretaje o tasaciones.

Oficiar de intermediario, asesor y operador en la gestion de créditos para operaciones
inmobiliarias, compra- venta de hacienda Y semovientes, bienes muebles e inmuebles.

AREAS DE COMPETENCIA DE TITULO.

1.

Asesoramiento y asistencia Técnica el egresado podra:

Realizar asistencia técnica para el desarrollo y planificacién de proyectos
inmobiliarios.

Participar como auxiliar, asesor en tareas de disefio de proyectos e identificacion
de oportunidades.

Evaluar la factibilidad de proyectos y orientarlos segln los desarrollos inmobiliarios
demandados. '

Realizacién de contratos o convenios relacionados con toda clase de bienes
inmuebles de trafico licito o fondos de comercio.

Intervenir en todos los actos propios del corretaje inmobiliario: operaciones de
compra, ventas, permutas, transferencias, locaciones y toda otra actividad propia
de su profesion.

Realizar tasaciones y valuaciones de inmuebles publicos o privados administracién
de propiedades, administracion de consorcios de propiedad horizontal y gestiones
ante organismos oficiales y particulares relativas a cuestiones impositivas, de

servicios o por cualguier otro asunto referido a inmuebles objeto del acto juridico
en el que se desempefie.

Asesorar acerca del valor de los bienes:
comisionista.

Actuar como perito tasador de la justicia de acuerdo con el nombramiento de oficio
0 de partes.
Realizar la intermediacion imparcial entre la oferta y la demanda, o corretaje ena

Fl N . /-,
compra- venta de bienes muebles e inmuebles u otro tipo de explgtacion
econdmica u otros bienes susceptibles de tener valor,

efectuar tasacién, actuar como
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2.

Al

Administracién de propiedades, el egresado estara capacitado para

realizar tareas de:

Organizacidn y control de gestién,

Administracion de propiedades y consorcio.

Constituirse en el nexo de articulacién entre inquilino y propietario, debiendo
cumplir el rol de mediador ante toda situacion de conflicto, administrativa o de
diferencias de intereses que pudieran existir entre ambas partes velando por el
cumplimiento de los contratos vy las disposiciones legales.

Mantenimiento de propiedades.

Gestionar la calidad en la presentacién de los servicios inmobiliarios.
Realizar gestiones vinculadas a impuestos, servicios, expensas.

Gestidn de cobranza, cartera de inquilinos, inquilinos de dudosa cobrabilidad, etc.

Gestion de Venta, el egresado podra realizar tareas referidas a;
Atencién al Cliente
Promocion de productos y servicios inmaobiliarios

Recepcion, seguimiento y atencion posterior, en los casos de prestacion de
cualquier servicio inmaobiliario.

Concrecion de contratos de ventas y alquileres.
Tasaciones y cotizaciones de bienes.

Comercializacidn y Venta, area donde el egresado podra:

Participar en el analisis de los diferenies disefios e implementaciones de politicas
de Marketing.

|dentificar politicas de venta, proemocion, captacion de clientes, seguimientos.
Identificacidon de oportunidades y nuevos mercados.

DURACION DE LA CARRERA
Tres (3) afos.
Con régimen de cursada cuatrimestral y anual,

TOTAL DE HS de 1757 hs reloj — Y 2636 hs catedras.
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PLAN DE ESTUDIOS
PRIMER ANO
N° Horas | Horas
Reloj Didacticas
T SIM T
Duracidn MODALIDAD
DE CURSADO
1 TEORIA GENERAL DEL 96 9 | 36| 144 C Presencial Semi -
DERECHO presencial- Libre
2 | ECONOMIA MACRO Y MICRO 96 6|24 144 Presencial- Semi
presencial- Libre
3 | PLANEAMIENTO URBANOQ 53 52080 Presencial- Semi
presencial-Libre
4 | ARTE Y ARQUITECTURA 53 520 80 c Presencial- Semi
presencial-
5 | OBLIGACIONES ¥ CONTRATQS | 53 512080 c Presencial Semi
CIVILES Y COMERCIALES | presencial - Libre
6 | DERECHO REAL Y DERECHO 96 936 144 Presencial -Semi
REGISTRAL ' C presencial Libre
7 | SOCIOLOGIA DE LAS 53 4 20|80 Presencial- Semi
ORGANIZACIONES © presencial - Libre
8 | TASACIONES | 53 5120180 Presencial Semi
] C presencial
9 | PRACTICAS 107 5120 (180 A Presencial
PROFESIONALIZANTES |
Totales 661 hs reloj — 992 hs didacticas
SEGUNDO ANO
N° Horas Horas
Reloj Didacticas
T S|mMm, T MODALIDAD
Duracién DE
CURSADO
10 | TASACIONES 1i 53 5120180 Presencial -
C Semi
presencial
11 | OBLIGACIONES Y CONTRATOS 98 9 36| 144 Presencial-
CIVILES Y COMERCIALES 1 c Semi
presencial-
12 { TALLER DE COMUNICACION Y 53 5120 80 .
RELACIONES PUBLICAS © Presencial
13 | TASACIONES RURALES Y 96 936|144 Presencial-
ESPECIALES C Semi //
_préseﬁcial
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Libre
14 | CORRETAIE: 96 9136|144 Presencial-
COMERCIALIZACION Y VENTA Semi
presencial
15 | ADMINISTRACION DE 53 5120|80 Presencial -
CONSORCIO Y PROPIEDADES | Semi
presencial
16 | PRACTICAS 107 5120|160 .
PROFESIONALIZANTES Il A | Presencil
Totales 554 hs reloj — 831 hs didacticas
TERCER ANO
N° Horas | Horas
Reloj | Didacticas
T SIM T Duracion MODALIDAD
DE CURSADO
17 | PRACTICAS 149 |7 28] 224 A Presencial
PROFESIONALIZANTES llI
18 | ADMINISTRACION DE 53 512080 Presencial-
CONSORCIOY c Semi
PROPIEDADES |i presencial
19 | FINANZAS Y DERECHGC 53 512080 Presencial-
TRIBUTARIO c Semi
presencial -
Libre
20 | NEGOCIACION 53 5120|80 Presencial-
c Semi
presencial
21 | GESTION INMOBILIARIA, 53 5101880 Presencial-
MARKETING Y c Semi
PUBLICIDAD presencial —
Libre
22 | DISENO Y EVALUACION 75 7128|112 Presencial-
DE PROYECTOS c Semi
INMOBILIARIOS presencial
23 | INGLES TECNICO 53 512080 Presencial-
c Semi
presencial —
) Libre
24 | ETICA PROFESIONAL 53 5120 80 Presencial-
c Semi
presencial —
Libre

Totales 542 hs reloj— 813 hs didacticas

ORGANIZACION DE LOS CONTENIDOS POR CAMPOS

CAMPO DE FORMACION GENERAL
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N° de Orden Espacio Curricular

1 INGLES TECNICO 80 hs.

2 ECONOMIA MACRO Y MICRO 144 hs.

3 ARTE Y ARQUITECTURA 80 hs.

4 SOCIOLOGIA DE LAS ORGANIZACIONES 80 hs
Total 4 (cuatro) 384 HS 14,5%

CAMPQ DE FORMACION DE FUNDAMENTO

N° de Orden Espacio Curricular

1 PLANEAMIENTO URBANC 80 hs.

2 GESTION INMOBILIARIA, MARKETING Y PUBLICIDAD 80 hs.
3 TEORIA GENERAL DEL DERECHO 144 hs

4 NEGQCIACION 80 hs.

Total 4 (cuatro) 384 HS 14,5%

CAMPO DE FORMACION DE PRACTICAS PROFESIONALES

N° de Orden Espacio Curricular

1 PROFESIONALIZANTES | 160 hs.

2 PROFESIONALIZANTE Il 160 hs.

3 PROFESIONALIZANTES 11l 224 hs
Total 3 (tres) 544 HS. 21%

CAMPO DE FORMACION ESPECIFICA

N° de Orden

Espacio Curricular

DERECHO REAL Y DERECHO REGISTRAL 144 hs

FINANZAS Y DERECHO TRIBUTARIO 80 hs.

TASACIONES | 80 hs.

TASACIONES 11 80 hs.

TASACIONES RURALES Y ESPECIALES 144 hs.

CORRETAJE: COMERCIALIZACION Y VENTA 144 hs.

ADMINISTRACION DE CONSORCIO Y PROPIEDADES | 80 hs.

olo|~oio| sl -

ADMINISTRACION DE CONSOQRCIO Y PROPIEDADES 11 80 hs.

DISENO Y EVALUACION DE PROYECTOS INMOBILIARIOS 112 hs.

10

OBLIGACIONES Y CONTRATOS CIVILES Y COMERCIALES | 80 hs.

11

OBLIGACIONES Y CONTRATOS CIVILES Y COMERCIALES 1l 144 hs.

12

ETICA PROFESIONAL 80 hs.

13

TALLER DE COMUNICACION Y RELACIONES PUBLICAS 80 hs.

Total

12 (doce} 1328 HS 50%

REGIMEN DE CORRELATIVIDAD
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El alumno debera tener

regularizado y/ o acreditado el espacio curricular

correspondiente al espacio correlativo establecido, segln se especifica en el siguiente

cuadro.

Observaciones: se considera el caracter de regularizacion solamente para cursar el

espacio curricular. Para las instancias finales, debera tener acreditado el espacio

correlativo. Exceptuando las que se detallan como necesaria su acreditacion del

espacio correlativo para su cursada.

PRIMER ANO
1° afio PRIMER CUATRIMESTRE :
Acreditar la condicion de preingreso para comenzar a cursar.
N° orden | ESPACIO CURRICULAR
01 TEORIA GENERAL DEL DERECHO
02 ECONOMIA MACRO Y MICRO
03 PLANEAMIENTO URBANO
04 ARTE Y ARQUITECTURA
09 PRACTICA PROFESIONALIZANTE
07 SOCIOLOGIA DE LAS ORGANIZACIONES
N° ESPACIO CURRICULAR
orden
05 OBLIGACIONES Y Para cursar; Espacio Curricular 01
CONTRATOS CIVILES Y regularizado.
COMERCIALES | Para rendir: Espacio Curricular 01
aprohado.
08 DERECHO REAL Y Para cursar; Espacio Curricular 01
DERECHO REGISTRAL regularizado.
Para rendir: Espacio Curricular 01
aprobado,
08 TASACIONES | Para cursar. Espacico Curricular 01 y 02
regularizado.
Para rendir; Espacio Curricular 01y02-7
aprobado. ya
/ //

Ve
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2° afio

N° ESPACIO CURRICULAR REGIMEN DE CURSADA

orden

10 TASACIONES it Para cursar: Espacios Curriculares 08

regularizado.
Para rendir: Espacios Curriculares 08
aprobados.

1 OBLIGACIONES Y Para cursar: Espacios Curriculares 03- 04- 05
CONTRATOS CIVILES Y regularizado.

COMERCIALES I Para rendir; Espacios Curriculares 05
aprobados.

12 TALLER DE Para cursar: Espacio Curriculares 07
COMUNICACION Y regularizados y 01- 02 aprobados.
RELACIONES PUBLICAS

13 TASACIONES RURALES Y | Para cursar: Espacios Curriculares 08-09
ESPECIALES regularizados

Para rendir; Espacio Curriculares 08- 09
aprobados

14 CORRETAJE: Para cursar: Espacio Curricular 05-08
COMERCIALIZACION Y cursado.

VENTA Para rendir: Espacio Curricular 08 aprobado

15 ADMINISTRACION DE Para cursar: Espacio Curricular 08 cursado
CONSORCIO Y Para rendir: Espacio Cumricular 08 aprobado.
PROPIEDADES |

16 PRACTICAS Para cursar: Espacio Curricular 69
PROFESIONALIZANTES |l regularizado

Para rendir: Espacic Curricular 09 aprobado.

3% ano

N° ESPACIO CURRICULAR REGIMEN DE CURSADA

orden

17 PRACTICAS Para cursar; Espacio Curriculares 16
PROFESIONALIZANTES 1l regularizados y 09 aprobados.

Para rendir; Espacio Curricular 16 aprobados.

18 ADMINISTRACION DE Para cursar; Espacio Curricular 15
CONSORCIO Y regularizado.

PROPIERDADES Il Para rendir: Espacio Curricular 15 aprobados.

19 FINANZAS Y DERECHO Para cursar: Espacic Curricular 10
TRIBUTARIO regularizado cursado.

] Para rendir: Espacio Curricular 10 aprobado.

20 NEGOCIACION Para cursar: Espacio Curricular 12

regularizado
Para rendir: Espacio Curricular 12 aprobado.

21 GESTION INMORBILIARIA, Para cursar: Espacio Curriculares 18 -

MARKETING Y PUBLICIDAD T

regularizados y 18 aprobados
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Para rendir: Espacio Curricuiar aprobado
22 DISENO Y EVALUACION DE | Para cursar: Espacio Curriculares
PROYECTOS regularizados 15-18
INMOBILIARIOS Para rendir. Espacio Curriculares 15-18
aprobado
23 INGLES TECNICO Para cursar: Espacio Curriculares 14
regularizado y 12 aprobado
24 ETICA PROFESIONAL Para cursar. Espacio Curriculares 16
regularizado y 12 aprobado
PROPUESTA CURRICULAR

ASIGNATURAS

La Carrera constara de 23 asignaturas distribuidas y desarrolladas en dos
cuatrimestres por afio y asignaturas ANUALES, las mismas difieren en su carga
horaria semanal y total;

En el PRIMER ANO la carga horaria suma 661 hs reloj — 992 hs didacticas

En el SEGUNDO ANO ia carga horaria suma 554 hs reloj — 832 hs didacticas

En el TERCER ANO la carga horaria suma 490 hs reloj — 736 hs didacticas

Las asignaturas comprenden

0

Unidades Didacticas: Los contenidos curriculares estan distribuidos por
unidades didacticas metodoldgicas. Los contenidos correspondientes a cada
asignatura fueron seleccionados teniendo en cuenta correspondencia y
pertinencia al contexto formativo de la Tecnicatura superior en corretaje y
administracion de propiedades

Horas de clases tedricas-practicas (en el aula el ambito de la didactica), sera, un
espacic interrelacionado con todo el coniexto institucional y social de quienes
tiene una relacidn de influencias reciproca con la carrera; la
comprension de los procesos de ensefanza y aprendizaje que en &l se
desarrallen, se lograra llevando a cabo procesos de indagacion en dichos espacios
en funcidon de los contextos con los que se relaciona. Las horas de Clase: Aula-
Taller es el lugar de trabajo donde se realizan los aprendizajes (ieorico-practico)
Este espacic tiende a promover el desarrollo de procesos colectivos de produccion
de conocimientos como resultados provisorios de instancias de problematizacion y
reflexion de diferentes tematicas. Los talleres son espacios de aprendizaje donde
el alumno trabaja, elabora y transforma algo para ser utilizado con determinado fin;
los conocimientos que se construyen en el aula-taller son netamente practicos y de
resolucion concreta, intimamente vinculado con la realidad de la especialidad, y es
en donde aprenden haciende. Son sus principios:

s El aprender observando y haciendo.

o Participar de manera individual y grupal.

« Mantener la actitud investigadora.

+ Trabajar de manera interdisciplinaria, con un enfoque globalizador.

Este Ultimo permite el abordaje de los temas desde ofra asignatura la P:’é{l‘ica

Profesional, que posibilita al alumno tener una vision integral d_e‘di/

acontecimientos en el ambito formativo desde distintas perspectivas de analisis:
. Ve

rsos
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De Pasantias {Practicas Profesionalizantes-Formacion Técnico-Profesional de
los alumnos): Las pasantias se plantean aqui como modalidad de trabajo que
posibilite fundamentalmente la retroalimentacion de todos y cada uno de los
espacios curriculares trabajados. Nos referimos al contexto o situacion de
ensefianza-aprendizaje en el espacio real de la especialidad, en la que se
desempenaran los futuros Técnicos en corretaje y administracion de
propiedades, a los que va dirigida esta propuesta educativa.

De Investigacién estudio y trabajo de produccién): La investigacion es el medio
para inguirir la realidad educativa y obtener de ella los elementos de analisis y
reflexion que posibiliten la anhelada comprension de la misma.

+ Proyecto de Integracion esta conformado por actividades (los estudiantes
pueden elegir de acuerdo a sus intereses y posibilidades horarias} que procuran abrir
un horizonte de posibilidades al futuro profesional. Esta organizacion curricular esta
planieada en tres opciones: un espacio de conocimiento, intercambio y didlogo con

profesionales del area, la puesta en marcha de un proyecto econémico o la realizacion
de un trabajo de investigacion.

» FEvaluacion: Los docentes a cargo de la asignaturas acordaran pautas de
evaluacion, que conserven y aseguren la intencionalidad de acercar al alumno a la
construccidon de su identidad profesional en funcién de realidad, utilizando:

Instrumentos de recoleccion de informacion (busqueda, recoleccion, registro,
efc.);

Guias para el analisis de los datos;

investigacion y presentacién de informe final: sintesis personal en la que se
contraste teoria y realidad
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CONTEN!IDOS
1° ANO
1. TEORIA GENERAL DEL DERECHO
Contenidos

Sociedad, Cultura y Derecho. Dimension. Normativa y Dimensién pragméatica.
Instituciones. Moral y Derecho. Justicia, principios y valores. Lenguaje, conocimiento y
técnica juridica. Conceptos basicos del derecho. Proceso de formacién del derecho
{(precepto, regia y norma, orden, sujetos y posiciones). Derecho objetivo y subjetivo. El
ordenamiento juridico. Las modalidades de! derecho (hechos, actos y relaciones,
obligaciones, deberes y responsabilidades, promesas contratos, prohibiciones y
penas). El derecho positivo, sus caracteristicas fuentes y clasificaciones. Cultura
juridica e historia. Teoria de la argumentacion juridica. Principales escuelas del
derecho natural. Convencionalismos sociales. Concepto juridico de revolucion.

Obietivos

e Suministrar una visién global del Derecho, tanio en sus metodologias
problematicas como sistematicas, promoviendo la percepcion del estudiante de las
estructuras conceptuales y de principios que subyacen en el fenomeno juridico y que
se presentan en las distintas areas en que este ocurre.

o Maximizar la capacidad de analisis del alumno a fin de dotarlo de herramientas
conceptuales que le permitan abordar los diferentes problemas que plantean tanto el
estudio tedrico del derecho como su aplicacion en diversas areas de la vida
institucional.

+ Se pretende que el estudiante tome distancia critica respecto del derecho positivo,
inquiriendo por los fundamentos de legitimidad de las instituciones juridicas y
adoptando posiciones respecto de [a justificacion de las soluciones vigentes.

Recursos
Prof. de la especialidad designado.

Perfil Profesor: Abogado especializacion Docente.
Espacio fisico: Aula.

Bibliografia

RUSSO, E.. "Derechos Humanos y garantias. E! derecho al Mafiana.". Buenos Aires,
1992,

RUSSO, EDUARDO ANGEL; “Teoria general del Derecho”. Buenos Aires: La Ley,
2002

DWORKIN, R., "LLos derechos en serio”, Barcelona, 1993.

-7
BOBBIO, NORBERTQ, Teoria general del derecho, traduccion de Rozo Acuﬁa,/E./, 7
Temis, Madrid, 1897

KELSEN, H., "; Qué es la justicia?" Barcelona, 1993. pd
KELSEN, H., "Teoria General de las Normas”, México, 1994. /”’
LUHMANN, N., "Fin y Racionalidad en los Sistemas", Madrid, 1983. 7
LOYTARD, J. F., "La condicion posmoderna”, Barcelona, 1893.
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MOGUILLANES MENDIA, A. - RUSSO, E., “La lengua del derecho”, Buenos Aires,
1995.

DI IORIO, ALFREDQ J.; “Lineamientos de la teoria general del Derecho Procesal:
propuesta de un derecho juridisdiccional”, Edicién: 1a Ed. Imprenta: Depalma, Buenos
Aires 2000.

MAS, ANALIA HAYDEE; “Introduccién a la teoria general del Derecho”
Buenos Aires: Estudio, 2008

RUSSO, EDUARDO ANGEL, “Teoria general del derecho en la modernidad y en la
posmodernidad”; Edicién: 3a ed.; Buenos Aires: Abeledo-Perrot, 2004

GHERSI!, CARLOS ALBERTOC WEINGARTEN, CELIA. Ei derecho de propiedad.
Analisis transversal. Edit. Nova Tesis. 2008

2. ECONOMIA MAGRO Y MICRO
Contenidos

Principios generales de funcionamiento de los sistemas economicos. Categorias
macro y microecondmicas. Relaciones causales: producto e ingreso, ahorro, inversion
y consumo global. Relaciones econdmicas con el exterior. Mercado comunes. La
accion gubernamental: aspectos monetarios y fiscales. Mercados y precios. Morfologia
de los mercados y comportamiento de los agentes economicos. Mercados
competitivos, concentrados y monopolicos. Caracteristicas y alcances de la oferta. Los
precios flexibles y los precios de la oferta ("margenes de ganancia”).

Objetivos

» Definir a la economia dentro del campo cientifico.

« Definir los aspectos mas relevantes del proceso de generacion de produccion y
riqueza en la economia.
« Estudiar y analizar la nocion de agentes econdmicos, factores de produccion vy el

fenomeno circulatorio como elemento abstracto que muestra el porqué se producen
bienes y como se genera el ingreso en la economia.

« Comprender del funcionamiento de una economia de mercado.

Recursos
Prof. de la especialidad designado.

Perfit Profesor en Economia y Gestion. Licenciado en Administracion
Espacio fisico: Aula.

Bibliografia

VICTOR ALBERTO BECKER Y FRANCISCO MOCHAN MORCILLO. Economia -
elementos de micro y macroeconomia;, Editorial MC Graw Hill 2000

FRANGISCO MOCHAN MORCILLO. Economia - principios y aplicaciones;, Editorial
MC Graw Hill 2003

JUAN CARLOS DE PABLO. Macroeconomia. Editorial fondo de cultura economlca
1691 o
GERARDO, DE SANTIS. Introduccion a la economia - estructura y probiema§ d la
economia argentina. Editorial instituto de estudios fiscales y economlcos’ I plata
1997

SMAYEVSKY, MIRIAM VIGGIOLA, LIDIA E. AGUILAR, ROSANA I/Derecho
econdmico. Edit. La Ley 2005
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Articulos periodisticos de actualidad.

3. PLANEAMIENTO URBANO

Contenidos

Conceptos generales de urbanismo. Influencia del desarrolio edilicio en los distintos
distritos urbanos. Barrios cerrados, country, asentamientos ilegales. Influencia de ia
actividad privada y del sector piblico. Codigo de planeamiento urbano. Sectorizacion
de la ciudad: zonas comerciales residenciales, industriales, etc. Limitaciones de las

distintas actividades de acuerdo a los distritos. Normas de edificacion: medidas
minimas del terreno, normas. Urbanizaciones.

Objetivos

Situar el planeamiento en e! momento histdrico actual, complejo y lieno de
incertidumbres derivadas de un autentico cambio de ciclo 6 nueva revolucion
urbana.

Conocer los distintos instrumentos de intervencion sobre lo consolidado. Desde la

simple alineacion hasta el proyecto urbano pasando por los trazados reguladores y
los planes generales.

Conocer normas de edificacion

Analizar los esquemas formales vy funcionales que permiten tanto la
comprensidn unitaria de la ciudad como la intervenciéon sobre la misma, como su

estructura urbana y los sistemas generales de comunicacién, equipamiento y
espacios libres.

Recurses
Prof. de la especialidad designado.

Perfil Profesor: Arguitecto con especializacion en docencia
Espacio fisico: Aula.

Bibliografia

BORJA, JORDI. “Las ciudades vy el planeamiento estratégico”. Barcelona, 1994,
BORJA, JORDI. "Por un desarrolic urbano afortunado”. Barcelona, 1995;

DA COSTA LOBO, MANUEL."Estrategia y Técnicas de Gestion. Areas Centrales y
Periferias Urbanas” Valencia, Espafa, 1992.

ANDRES NAVARRO GARCIA, “El Planeamiento Urbano en la Gestion Municipal.,
Editor: Programa de Apoyo a la Reforma y Modernizacion del Estado, PARME. 2008.
GELER SILVANO J.; Cddigo de Planeamiento Urbano para inmobiliarias, Editorial
Bienes Raices Editores — BRE; 2008

BELLI, E. P. Pajsajismo. Imagen y expresion: tearia, disefio e ingenieria. Ciudad
Auténoma de Buenos Aires. 2010,

LELL, J. D. "Arbelade Urbano. Implantacion y cuidados de arboles para veredas’, 1 /
ed. Buenos Aires, 2006.

GREENE CASTILLO, Fernando Urbanismo y vivienda. Editorial Universidad Na’cnon/al
Autdnoma de México 2005.
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ARMUS, DIEGO "Tutelaje, higiene y prevencion. Una ciudad modelo para ia Argentina
de comienzos de siglo” en Medio Ambiente y Urbanizacion N° 45, 1993

GALILEA O, S., (1983); "La ensefianza de la planificacion territorial en América Latina:
escenarios, problemahcas y perspectivas”, en Revista Interamericana de Planificacion,
S.LA.P., Vol. XVII, n° 67, México. 1983

Codigo de planeamiento urbano ambiental de la ciudad de Resistencia

Responsables Chaco. Municipalidad de Resistencia .Editorial Resistencia.
Municipalidad. 1980

La ciudad para todos: el desafio de la pobreza para la planificacion y gestion urbano
ambiental. Responsables Seminario Internacional. Buenos Aires. Editorial Argentina.
Comision de Tierras Fiscales Nacionales. 1994

Anteproyecto: avenida de circunvalacién y accesos a la ciudad de Resistencia
Responsables Fernandez, Matias Diego; Olego, Walter Javier. Resistencia

Editorial Universidad Nacional de! Nordeste. Facultad de ingenieria.2006

OTRAS PUBLICACIONES

4. ARTE Y ARQUITECTURA
Contenidos

Teoria de la arquitectura: conceptos generales. Espacios arquitectonicos.
Interpretacion de planos. Historia de la Arquitectura y el Arte. Estilos, movimientos, etc.
Concepto de disefio. Funciones de los espacios y sus relaciones. Tecnologia de los

materiales: caracteristicas, propiedades, presentacion comercial, uso aproptado de ios
mismos, etc.

Objetivos

« Despertar permanentemente en el alumno el sentido critico, la creatividad y 1a
motivacién que le permita satisfacer simultaneamente las necesidades de su cliente,
de los usuarios y de la sociedad.

» Entender a la arquitectura y a los asentamientos humanos como reflejo de la
sociedad que produce y las complejas interrelaciones de factores que caracterizan a
cada momento histdrico.

« Crear en ef alumno una conciencia innovadora, que le permitan actualizarse

permanentemente para responder con solvencia a los diferentes requerimientos
generalistas que la profesion demanda.

Recursos
Prof. de la especialidad designado.

Perfil Profesor: Arquitecto con especializacion en docencia
Espacio fisico: Aula.

Bibliografia

s
VITRUVIO. RED DE BIBLIOTECAS DE ARQUITECTURA, ARTE, DIS RQ Y

URBANISMQ. SUBCOMISION DE LENGUAJE: CAGNOLI, ROBERTO V. (P OL.
Editorial GREBYD Buenos Aires, 2004
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GALDEANO, ERNESTO |. Cuadernos didacticos EUDENE. Arte y Arquitectura.
Editorial Universidad Nacicnal del Nordeste. 2004
RUDOQFKY. Arquitectura sin arquitectos. Buenos Aires, EUDEBA. 1982,

G. CULLEN. El paisaje urbano. Tratado de estética urbanistica. Buenos Aires, Blume.
1981

T.R. GLOVER. Ef Mundo Antiguo. Buenos Aires, EUDEBA. 1993.
W. MULLER & G. VOGEL. Atlas de arquitectura. Madrid, Alianza, 1985.
GARRIGA. JOAQUIM, Arquitectura universal. 9 tomos, Barcelona, 1985.

F. CHUECA GOITIA. Historia de la Arquitectura Occidental. Madrid, Dossat,
1989.

PHILLIPS, A. Lo mejor en arquitectura recreativa y espacios publicos. Editorial Quatro
Publishing. 1993. Reino Unido

5. OBLIGACIONES Y CONTRATOS CIVILES Y COMERCIALES |
Contenidos

Obligaciones, concepto, Elementos, esenciales y accidentales: sujeto. Objeto, causa
fuente, causa fin, condicion, plazo, cargo.

Clasificacion de las obligaciones: naturales, principales y accesorias, de dar cosas
ciertas e inciertas no fungibles, de género limitado de dar cosas, suma de dinero,

facultativas, alternativas, de hacer, de no hacer, de sujeto plural, mancomunadas
simples y solidarias

Reconocimiento de las obligaciones.
Fuentes extracontractuales de las Obligaciones. Responsabilidad Civil.

Consecuencias juridicas de! vinculo obligacién al Objeto de 1a obligacion.
Modos de extincion de las obligaciones.

Objetivos

+ Transmitir conocimientos acerca de las obligaciones de las personas, en

especial, las contractuales, exiracontractuales.
Priorizar, la clasificacion, analisis, comprensién y la aplicacién que en la vida

diaria, las mismas, producen, y fundamentalmente, en lo gue serd materia de
incumbencia profesional.

* Adquirir fos conocimientos esenciales de la obligacion en si misma.
+ Utilizar vocabulario especifico.

Recursos

Prof. de la especialidad designado.
Perfil Profesor: Abogado especializacion Docente.
Espacio fisico; Aula.

Bibliografia

ABELEDO, ATILIO ANIBAL. Derecho de obligaciones: civiles y comerciales. .Ed.
Abeledo-Perrot. 2000 2a ed. act. g

BORDA, GUILLERMC A. Manual de obligaciones Borda. Ed. Abeledo-Perr%OﬁS
11aed. act. <

, v
ALTERINI, ATILIO A. Codigo civil sistematizado. Ed. La Ley. 2010 e //
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ESTIGARRIBIA BIEBER, MARIA LAURA. Lecciones de derecho de las obligaciones.
Ed. Meana & Meana 2001

BORDA Guillermo, "Manual de Obligaciones”. Edit. PERROT. 2000 19a ed. act.
BORDA Guillermo, “Tratado de Derecho Civil Argentino-Obligaciones”. Edit. PERRCT
ALTERINI, ATILIO ANIBAL. Contratos: civiles, comerciales, de consumo, teoria
general. Abeledo-Perrot, 1999,

VALLESPINOS, CARLOS GUSTAVQO OSSOLA, FEDERICO ALEJANDRO. La
obligacion de informar en los contratos. Editorial: Hammurabi. 2010

LLAMBIAS Jorge, "Tratado de Derecho Civil". Edit. PERROT, 2010,

BORDA Guillermo. "Manual de contratos”. Edit. PERROT. 1993 16 ed.

MOSSET ITURRASPE JORGE; PIEDECASAS, MIGUEL A. Codigo Civil comentado.
Contratos. Parte general. Ed. Rubinzal-Culzoni. 2004

FONTANARRGSA Rodolfo. "Derecho Comercial Argentino”. Ed. Zavalia. 1997
ZANDRINQ, JUAN JOSE MC INERNY, PATRICIO TOMAS. "Manual de Derecho
Comercial". Ed. Perrot. 2008

REZZONICO LUIS. Principios fundamentales de los contratos. Ed Astrea. 1999

6. DERECHO REAL Y DERECHO REGISTRAL
Contenidos

Teoria general de los Derechos Reales. Nociones sobre la posesion, tenencia y
tradicion. La posesion, definicion, clases, defensas. Tenencia. Tradicion. Estudio
particularizado de cada uno de los derechos reales. Publicidad de los mismos. Tutela
de los derechos reales. El derecho registral. Publicidad juridica y publicidad
inmobiliaria. Principios registrales en el derecho registral inmobiliario. Documentos
registrales, tipos y requisitos de aplicacion. Clasificacion registral, principios de
legalidad, tipos. Procedimientos de inscripcion. Matricuiacion. Requisites. Prioridad
registral: certificaciones, informes, efectos. Registraciones especiales. Dominio,
condominio. Gestion de negocios, sociedad conyugal. Gestiones y tramite qué puede
realizar el Corredor Inmobiliario, responsabilidad profesional en la actuacion registral.

Objetivos
+ Conocer y comprender los objetivos del derecho real y derecho registral

¢ Transferir los conocimientos adquiridos al analisis y/o resolucién de situaciones
planteadas por la catedra

Desarrollar habilidades en el uso de la terminologia especifica y en el manejo de la
bibliografia requerida.

Reconocer la importancia del conocimiento de la materia en su formacién.

[ ]
Recursos

Prof. de la especialidad designado.

Perfil Profesor: Abogado especializacion Docente.
Espacio fisico: Aula,

Bibliografia

ALTERINI, JORGE HORACIO Tratado de los derechos reales. Ed. La Ley. 2010

REINA TARTIERE, GABRIEL. Manual de derecho registral mmobmano Ed Eurcs
2010
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GARCIA CONI, RAUL FRONTINI, ANGEL Derecho registral aplicado.Ed. LexisNexis.
2006. '

MARTINEZ, VICTOR C. Manual de derecho registral. Ed. Advocatus. 2003
ANDORNO, LUIS ORLANDO Ley Nacional Registral inmobiliaria: ley 17801 (1932-
2008) Hammurabi 1989 )

GATTARI, CARLOS NICOLAS Manual de Derecho Notarial. Ed. Depalma 1992

LOPEZ DE ZAVALIA, FERNANDO J. Curso Introductorio al Derecho Registral. Ed.
Victor P. de Zavalia. 1983

PAPANO, RICARDO JOSE. Derechos Reales. Ed. Depalma 1990

HIGHTON, ELENA 1. El dominio fiduciario y la probleméatica de su reflejo registral. Ed.
Rubinzal-Culzoni 2001

GATTARI, CARLOS NICOLAS .Préactica notarial: compraventa. Ed. Depalma 1987
GARCIA CON!, RAUL R. Registracion inmobiliaria argentina Ed. Depalma 1983
VILLARQ, FELIPE. Elementos de derecho registral inmobiliario. Ed. Scotti. 2003.

ARMELLA, CRISTINA NOEMI Tratado de derecho notarial, registral e inmobiliario -
Obra Completa de 3 tomos. Ed. Ad-Hoc. 1998

Libros de consulta

NERI, ARGENTINQ 1. Tratado tedrico y préactico de derecho notarial. Ed. Depalma
1976

RACCIATTI, HERNAN Propiedad por pisos o por departamentos. Ed Depalma 1975
3a ed.

NEGRI, JOSE A. Régimen argentino de la propiedad horizontal. Ed. Aray( 1953 2a
ed. '

7. SOCIOLOGIA DE LAS ORGANIZACIONES

Contenidos

La organizacion como sistema social humano. Ohjetivos
Estructuras organizativas: configuraciones y disefio. Los grupos en las organizaciones.
Poder, conflicto y politica en las organizaciones. La economia informacional y el
proceso de globalizacion. Importancia de la empresa red. Cultura organizacional:
Poder, Jerarquia, movilidad, incentivo y cambio.

Subcultura profesional. Chma laboral. Teorias motivacionales. Dinamica de las
organizaciones. Conflicto. Implicancia del cambio: modelos, resistencia y sancidn.
Nuevas formas de organizacion del trabajo. Capacitacion. La sociedad moderna y el
desarrollo de las organizaciones,

La organizacidn como ser VIVO. Teoria de los sistemas y de la dependencia.
Cooperacion y competencia Cultura Organizacional
Management Intercultural. Innovaciones, cambio vy
Organizacionai,

aprendizaje  Analisis
Objetivos:

» Analizar de los factores funcionales que determinan a la organizacién y su dinamica

< Valorizar de la relevancia que adquiere el factor humano en el contexto y
funcionalidad de la crganizacion. 7

+ Caracterizar de las fortalezas y amenazas que en la organizacién se gerivan de la
Interrelacion de las variables poder, Jerarquias, movilidad. Incentivo, canibig, conflicto.

Capacitacion, entre otros.

s
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Recursos
Prof. de la especialidad designado.

Perfil Profesor: Profesor en Sociologia, Licenciado en Sociologia. Licenciado en
Relaciones Laborales.

Espacio fisico: Aula.

Bibliografia _

Krieger, Mario. Sociclogia de las Qrganizaciones; una introduccion al comportamiento
organizacional; Edic. Prentice Hall, Brasil. 2001

Finkel, L. La Organizacion Social Del Trabajo. Madrid. Ed. Piramide. 1994
Abercrombie, N. Y Otros, Diccionario De Sociologia, Ed. Catedra. 1992.

Adorno, Theodor W., Introduccion A La Sociologia, Ed. Gedisa. 2006

Balridge, J.V., Scciologia, Ed. Limusa .1994

Beltran Villalva, Miguel, La Realidad Social, Ed. Tecneos. 2003

Berger, Peter, Iniciacion A La Sociologia. Una Perspectiva Humanistica, Ed. Limusa.
2003

Libros de consulta

Birnbaum, Norman, Hacia Una Sociologia Critica, Ed. Peninsula. 1974.

‘ Giddens, A. Sociologia. Cap. 11. Madrid. Ed. Alianza. Capitulo 1. 1998.
Burke, Peter, Sociologia E Historia, Alianza Ed. 1987.

Campo, Salustiano Del (Ed.), Tratado De Scciologia, | Y i, Ed. Taurus. 1986
Chinoy, E., Introduccion A La Sociologia, Ed. Paidds. 1990

8. TASACIONES |
Contenidos

Concepto y generalidades de Ia tasacion. importancia.

Valor venal, técnico, fiscal, de locucién o concesidn, de uso, de garantia, de subastas,
de seguro, efectos impositivos o de catastro, etc.
Tipos de inmuebles a tasar.

Formularios y documentacion necesaria para hacer la tasacion.
Tipos de viviendas, descripcidn técnica y juicio critico. Superficie del inmueble a tasar.

Objetivos

Brindar un panorama detallado de la practica de valoracion que se desarrolla en el
pais y de sus posibilidades futuras.

Instruir en cuanto al estudio, andlisis e informacion de las tasaciones estimativas,
requeridas por et Originarte o por Entidades pertinentes.

Recursos

Prof. de la especialidad designado.
Perfil Profesor: Licenciado en Corretaje inmobiliario.
Espacio fisico; Aula.
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_Bibliografia §

AGUIAR, ARTEMIO. Tasacion de inmuebles. Cathedra Juridica. 2010

GUERRERO, DANTE. Manual de tasaciones. Editorial; Alsina. 1994

AGUIAR, ARTEMIO. Manual de Tasacion Inmobiliaria. 6ta. edicion. Editorial. 2009
PORTILLO, GLORIA Boleto de Compraventa. Editorial Juris. 2007

LAPA, EDUARDO. Manual del mariillero pablico y del corredor. Adaptado a la ley
20.266. Su modificacion por la iey 25.028, para el martillero y corredor y a los Codigos
nacionales y procesales. Aspecto juridico. Procedimientos. 2010

M. E. CHANDIAS, D. GUERRERO Y C. H. RIVAROLA “Teoria y préctica de la -
tasacion de inmuebles”. 2004 '

AGNOU, EDUARDO. Tasador tasacion asimiladores. Editorial: Abeledo- Perrot. 2010.
SILVAN MARTINEZ, LUIS JOSE. Manual_de Tasaciones Hipotecarias, eiemplos
practicos. Dykinson, S.L.. Esparia 2003. .

GHERS!, CARLOS ALBERTO WEINGARTEN, CELIA. El derecho de propiedad.
Analisis transversal. Edit. Nova Tesis. 2008

OTRAS PUBLICACIONES : ,
Normas nacionales de valuacién Argentina. Ministerio de Planificacién Federal
Inversién Plblica y Servicios. Tribunal de Tasaciones de ia Nacién :
Normativa - Municipalidades de Resistencia, Corrientes, S&enz Pena, Puerto

Tirol, Margarita Belén, Colonia Benitez. etc. .

Un método para el avalio catastral de construcciones inmobiliarias. Jauregui, Manuel.
Universidad de los Andes. racultad de Ciencias Forestales. ‘

Pag. Internet

http://www.cobol.com.ar/tasaciones/index_instrucciones.htm

~ Tasaciones Normas |RAM Serie 34850

http://www.cobol.com.ar/T asaciones/

09-TALLERES DE PRACTICAS PROFESIONALIZANTES |

Contenidos

Relevamiento de las inmobiliarias.

Visitas a inmobiliarias y @ emprendimientos inmebiliarios.

Practicas de atencion al plblico.

Practicas de Captacion de propiedades y de QOfrecimientos. . :
Tasacion: en aula-taller, gjercicios de tasacion de terrenos y de grandes fracciones.
Urbanas y suburbanas; tasacion de edificios y unidades de vivienda, oficinas, locaies
comerciales, industrias; etc.

Estudios-analisis de proyectos urbanos inmobiliarios (emprendimientos).

Estudio comparativo de valuaciones en distintos paises, etcétera.

Objefivos

« Introducir at alumno al terreno especifico de la carrera
'« Resolver situaciones reales

» Aplicar en las practicas las experiencias y conocimientos tedricos adquirjdos gn las
asignaturas cursadas. ' :

FRANCISCO E. ROMERO

istro de Educacién
ra, Ciencia y Tecnologl&
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« Desarrollar en sus practicas a empresas actitudes de responsabilidad,
disciplina y de efectiva predisposicion para fas tareas asignadas.

« Generar asimismo actitudes de respeto e integracién con el equipo con el que le
corresponda interactuar, y adquirir criterios para desempefarse
correctamente en sus relaciones laborales y profesionales.

» Tomar conciencia y responsabilidad de la importancia de la practica profesional
como espacio integrador de los aprendizajes.

PROVINCIA DEL CHACO
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Recursos

Prof. de la especialidad designado.
Perfil Profesor: Licenciado en Corretaje inmobiliario.
Espacio fisico: Aula / Empresa.

Requisitos para acceder a pasantias
Cumplimentar formularios de pasantias.

Requisitos para la acreditacion de horas de practica profesional

« Del Cursado de las practicas en el Aula: se cursara en forma individual y grupat.

Eicursado es obligatorio, se tendrd en cuenta instancias recuperatorias.

» Del Cursado de las pasantias educativas:

Cursar en la empresa que se le destine, en forma individual.

La misma no sera rentada, y debera cumplir con el marco legal establecido en la Ley

de pasantias. : :

Debe realizar las pasantfas en horarios que no afecten el cursado de las asignaturas,

caso contrario las faltas seran justificadas.

Se dara inicio al cursado de las pasantias desde el inicio del primer cuatrimestre del
~ segundo afo, contemplando la posibilidad de acumulacién de horas en el caso que se

excedieran. ' _

e Lz Practica Profesional es de caracter OBLIGATORIO de acuerdo al PLAN DE

ESTUDIOS vigente. _ _

« El plazo para hacer horas debera cumplirse en el ¢iclo lectivo que se este

cursando (marzo a marzo). _

« El plazo para acreditar las horas de pasantias es de 10 dias habiles a partir de la

finalizacién de las pasantias. ’

« Las horas no realizadas o no acreditadas dentro del ciclo lectivo DEBERAN

RECURSARSE. ’

2 ANO

10-TASACIONES 1l

Contenidos

Métodos de tasacion: indirecto, capitalizacion de [a renta, tasa de capitalizacion,
Técnica de aplicacion. _

“Método empirico. Elementos intrinsecos y extrinsecos. Factores formadores de
Precios. ,
Método comparativo directo. Aplicacion directa. Tabla de Ross - Heideg
Condiciones de ios terrenos.
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Terrenos regulares, irregulares, esquinas. Influencias del FOT y de! Cddigo de
Edificacion Urbana en las tasaciones. .

Inspeccion. recomendaciones en el momento de la infeccion

Practicas recomendables de verificacion de propiedades comparables.
Tasaciones inaceptables

Objetivos

« Comprender los diferentes métodos a utilizar en una tasacion _

« Instruir en cuanto al estudio, analisis e informacion de las tasaciones
estimativas, requeridas por €l Originarte o por entidades especificas.

e Aprender a emitir opinién cualificada en el valor de inmuebles.

Recursos

Prof. de la especialidad designado.
Perfil Profesor: Licenciado en Corretaje inmobiliario.
Espacio fisico: Aula.

Bibliografia

GUERRERO DANTE. Manuel de Tasaciones, propiedades urbanas y rurales; Editorial
Alsina. 1994, 2a ed

AGNOU, EDUARDO. Tasador tasacién asimiladores. Editorial: Abeledo- Perrot. 2010.
AGUIAR, ARTEMIO. Tasacion de inmuebles. Cathedra Juridica. 2010

GUERRERO, DANTE. Manual de tasaciones. Editorial: Alsina. 1994

AGUIAR, ARTEMIO. Manual de Tasacién Inmobiliaria. 6ta. edicion. Editorial. 2009
ING. MARIO E CHANDIAS - Cémputos y Presupuestos - Ed. Alsina. 2006

LAPA, Eduardo, Estudio de Titulo de Propiedad. La tasacion de inmuebles, Bs. As.,
Depaima, 1984 2% edicion.

AGUIAR, ARTEMIO. Valor del inmueble urbano. Edit. Juris 2007

OTRAS PUBLICACIONES

Normas nacionales de valuacion Argentina. Ministerio de Planificacion Federal -
Inversion Publica y Servicios. Tribunal de Tasaciones de fa Nacion

Normativa - Municipalidades de Resistencia, Corrientes, Saenz Pefia, Puerto

Tirol, Margarita Belén, Colonia Benitez. efc. . _

Un método para el avallo catastral de construcciones inmobiliarias. Jauregui, Manuel.
Universidad de los Andes. Facultad de Ciencias Forestales.

Pag. internet

http:/fwww.coboi.com.arltasacionesfindex_instrqcciones.htm

Tasaciones Normas [RAM Serie 34850

hitp://www.cobol.com.ar/T asaciones/

11-OBLIGACIONES Y CONTRATOS CIVILES Y COMERCIALES lI
Contenidos

" Contrato. Concepto. Naturaleza juridica: requisitos. Eiementos. Contratacion
tradicional y moderna. Clasificacion. La tipicidad ¥y atipicidad. Elementos 'y
presupuestos en el contrato discrecional predispuesto y de consumo. Respdnsébifidad
contractual. Figuras contractuales tipicas y modernas: normativa legal y doctpiharia.
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Obligaciones y contratos civiles y comerciales. Boleto de compra-venta. Reserva "ad-
referéndum”. Sefia. Carta compromiso. Oferta de compra. Autorizaciones. Mandatos.
Expropiaciones. Hipotecas. Mutuos. Leasing. Contratos de locacién. Tenencia
precaria. Convenio de desocupacion. Sucesiones, testamentos, menores. Usufructo.
Bien de familia. Tracto abreviado. Prescripcion adquisitiva. '

Objetivos

. Ufilizar vocabulario especifico. . ‘

. Vincular los contenidos de la teoria abstracta de la obligacion con 1a realidad de los
problemas concretos que tiende a resolver en refacién a la actividad.

« Aprender sobre las obligaciones contractuales civiles y comerciales

e Reconocer responsables legales, referidas a los temas incluidos en el
programa ‘

Recursos B

Prof. de la especialidad designado.

Perfil Profesor: Abogado especializaciéon Docente.
Espacio fisico: Aula.

Bibliografia
MEDINA DE LEMUS, MANUEL. Derecho civii de bienes, derechos reales €
inmobiliario_registral (f. D: bienes, posesion y propiedades. Editorial S.L. - LIBROS

DYKINSON 2003
ABELEDO, ATILIO ANIBAL. Derecho de obligaciones: civiles y comerciales. Ed.

 Abeledo-Perrot. 2000 2a Ed. act.

BORDA, GUILLERMO A. Manual de obligaciones Borda. Ed. Abeledo-Perrot, 2003
11a ed. acl. B :
ALTERINI, ATILIO A, Cddigo civil sistematizado. Ed. La Ley. 2010
BORDA Guillermo, "Manual de Obligaciones". Edit. PERROT. 2000 19a ed. act.
BORDA Guillermo, ‘Tratado de Derecho Civil Argentino—Obligaciones“. Edit.
PERROT.2008
ALTERINI, ATILIOC ANIBAL. Contratos: civiles, comerciales, de consumo, teoria
general. Abeledo-Perrot, 1999. : '
VALLESPINOS, CARLOS GUSTAVO OSSOLA, FEDERICO ALEJANDRO. La
obligacion de informar en los contratos. Editorial: Hammurabi: 2010. :
LLAMBIAS Jorge, "Tratado de Derecho Civil". Edit. PERROT. 2010.

BORDA Guillermo. "Manual de contratos". Edit. PERROT. 1993 16 ed.

MOSSET ITURRASPE JORGE; PIEDECASAS, MIGUEL A. Codigo Civil comentado.
Contratos. Parte general. Ed. Rubinzal-Culzoni. 2004 : :
FONTANARROSA Rodolfo. "Derecho Comercial Argentino”. Ed. Zavalia. 1997
ZANDRINO, JUAN JOSE MC INERNY, PATRICIO TOMAS. "Manual de Derecho
Comercial". Ed. Perrot. 2008. r ,

REZZONICO LUIS. Principios fu ndamentales de los contratos. Ed Astrea1999.
CAZEAUX PEDRO. Derecho de las obligaciones - Obra Completa de 6 tomos

. Edit. La Ley. 2010
LLAMBIAS JORGE. Tratado de derecho civil: Obligaciones - Obra Compl
tomos. Edit. Perrot. 2006 ' : . :
SANSO, MIGUEL ANTONIO. 250 modelos de contratos inmobiliarios. EQi. Juris, 2007

% de Educacion
culifr/Clencia ¥ Tecnologla
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12. TALLER DE COMUNICACION Y RELACIONES PUBLICAS
Contenidos : :

Las relaciones piblicas: concepto, objetivos. Publicos: definicion. Clasificacion.

Relacién entre las Relaciones Publicas y la Comercializacién. Imagen interna vy
externa. Imagen real e institucional. Articulacion de una imagen. Imagen formal y
conceptual. Diagnostico de imagen. Relaciones pablicas relacion del Corredor
Inmobiliario y Administrador de propiedades. Comunicacion Social:  concepto.

Elementos intervinientes. Funciones. La comunicacion social y la venta. Inteligencia.

emocional. Asertividad. Estrategias para mejorar las habilidades sociales.
Objetivos '

Adquirir una visién integrada de las acciones de comunicacion.

Formar profesionales que conozcan los conceptos fundamentales de analisis ¥
planificacién, asi como las técnicas propias de la elaboracion de estrategias de
comunicacidn en organizaciones

Mejorar la comunicacion interna y externa de las organizaciones econémicas, para
lograr asf una mayor eficacia en sus objetivos y resultados '

Contribuir al desarrollo y consolidacion de una cultura profesional propia de los
responsables de comunicacion basada en el reconocimiento de la comunicacién y las
relaciones publicas como herramienta estrategica para la gestion de empresas e
instituciones ' :

Recursos

Prof. de la especialidad designado.

Perfil Profesor: Licenciado RRHH con especializacion en la Docencia
Espacio fisico: Aula.

Bibliografia

Avilez, J.: relaciones humanas, plblicas y comunicacion.

Escobar Fernandez, J. La comunicacién corporativa.

ltoiz, C. Relaciones humanas.

Martinez - Nocedo, y. / curso de publicidad Incomex. 2000. :

ADECEC, el libro practico de la comunicacion y las relaciones pablicas, ed. Folio, 1997
‘Barquero, J.D., manual de relaciones publicas empresariales e institucionales,
ediciones gestion 2000, Barcelona, 1999

Pavlik, j .Ja investigacién en relaciones piblicas, ediciones gestién 2000,

Barcelona, 1999 ' '

Xifra, j., lobbying, ediciones gestion 2000, Barcelona, 1998

Robinson, e. Comunicacién y relaciones publicas. (1982) editorial CECSA

Boiry, P.A., RELACIONES PUBLICAS O LA ESTRATEGIA CONFIANZA,

Ediciones Gestion 2000, Barcelona, 1998 .

La buena reputacion. Claves del valor intangible de las empresas. Wilcox, D., (2001)
Relaciones Publicas : )
Octavio Rojas Ordufia, Relaciones Publicas. La eficacia de la influencia, Editorial:
WWW.esic.es.

Aidza, Ciencia y Tecnologla
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" AGUIAR, ARTEMIO. Valor del inmueble urbano. Edit. Juris 2007

PROVINCIA DEL CHACO

13- TASACIONES RURALES Y ESPECIALES
Contenidos .

Elementos de topografia. Interpretacion de planos. Sistematizacién de suelos. Formas
de riego. Caracteristicas de los suelos. Estudio de los suelos. Aptitudes. Diferentes
cultivos de acuerdo a las zonas, regimenes pluviales, temperatura y suelos.
Rendimiento de los cultivos: cafa, citrus, granos, etc. Tasaciones especiales:
concepto. Edificios histdricos. Valuacién de propiedades con limitaciones juridicas y

5649 1

L

del usufructo (usurpacion, posesion, usufructo, boleto compra-venta, en condominio). -

Valuacion de propiedades con interes preferencial det adquirente: vecino, familiar,
comercial, propiedades Unicas, expropiaciones, etc. :

Objetivos

« Aplicar Técnicas de Tasacién de Bienes Raices Rurales y Agricolas.

+ Aplicar Técnicas de Tasacion de Bienes especiales, edificios historicos, con -

limitaciones juridicas, y del usufructo.

« Interpretar los diferentes informes de valores comerciales de estos mismos tipos de
Inmuebles. _

« Conocer las caracterfsticas y la situacién real del bien a tasar.

Recursos

Prof. de la especialidad designado. ]
Perfil Profesor: Licenciado en Corretaje inmobiliario.
Espacio fisico: Auta.

Bibliografia

ING. ERNESTO J LANUSSE - Manual de Tasador Rurai - Ed. Editor. 2004 )
V. CABALLER. Valoracién Agraria. Teorta Y Practica. Mundi-Prensa Libros, 2008
GUERRERO DANTE. Manuel de Tasaciones, propiedades urbanas y rurales. Editorial
Alsina. 1984. :

GUERRERO DANTE. Manual de tasaciones. Editorial Alsina. 1994

ING. WILFREDO DANIEL LOPEZ - La Tasacion e Inmuebies en la Expropiacion.
Editorial Fundacion Universidad Nacional de San Juan —Argentina. 2009.

MANUEL MEDINA DE LEMUS. Cabida y Calidad en la Compraventa de Inmuebles.
Ed. Tecno S.A. ’

MAGNOU, EDUARDO. Tasador tasacion asimiladores. Editorial: Abeledo- Perrot.
2010. ' '
EUGENIO F. CORRADINI CORRADINI EUGENIO FRANCISCO. Manual de
tasaciones agropecuarias. Orientacion Gréfica Editora. 2001

CARLOS RIVERA; ALEJANDRA CARRAU BERGENGRUEN RIVERA, CARLOS.
Manua! técnico agropecuario. Editorial Hemisferio Sur 2008 3a ed.

GONZALEZ, MARIA DEL CARMEN. Rentabilidad. tasaciones v tamafic optimo_de la
empresa agropecuaria. Editorial AGROVET. 1993

CORRADINI, EUGENIO FRANCISCO. Manual de tasaciones agropecuarias.
Orientacion Gréafica Editora. 2001 o

LANUSSE, ERNESTO J. Manual del tasador rural. Editorial Letra & Linea. 199

COLMAN LERNER, HORACIO. Clubes de campo y barrios -cerrados.
Juridica 2004 _
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OTRAS PUBLICACIONES

Normas nacionales de valuacion Argentina. Ministerio de Planificacién  Federal
Inversién Publica y Servicios. Tribunal de Tasaciones de la Nacion

Normativa - Municipalidades de Resistencia, Corrienies, Saenz Pefia, Puerto

Tirol, Margarita Belén, Colonia Benitez. etc.

Un método para el avaltio catastral de construcciones inmobiliarias. Jauregui, Manuel.
Universidad de los Andes. Facultad de Ciencias Forestales.

Pag. Internet

http://www.cobol.com.ar/tasaciones/index_instrucciones.htm

Tasaciones Normas IRAM Serie 34850

hitp:/iwww.coboel.com.ar/Tasaciones/

14- CORRETAJE: COMERCIALIZACION Y VENTA
Contenidos '

La venta inmobiliaria. Las instalaciones de ventas. Canales de ventas.

El vendedor inmobiliario. Remuneracion del equipo de ventas. -

La técnica profesional de venta. Servicio de atencnén al cliente. El periil del vendedor
exitoso.

Autorizacidn de venta y locacién: importancia. Contactos.

El precio, su importancia. Procedimientos para ﬂamon del mismo. Informe de

Tasacion y andélisis comparativo.

Calificacién del cliente. - La motivacion del cliente Necesidades. Capacidad financiera.
Motivacidn de [a compra. Objeciones. Manejo de las habilidades personales.
Entrevistas. Técnicas de negociaciéon: la contra-oferta. Proceso de cierre: pasos a
sequir. Cierre propiamente dicho: reserva o sefia.

Objetivos

« Dotar a los participantes de las herramientas necesarias para estar preparados y
calificados en el desarrollo de operaciones inmobiliarias

« Conocer La técnica profesional de venta.

« Preparacion de [a entrevista.

» Determinacion de necesidades

Recursos

Prof. de la especialidad designado.

Perfit Profesor. Licenciado en Corretaje inmobiliario. Licenciado en marketing.
Espacio fIS[CO Aula.

Bibliografia
RODRIGUEZ RUIZ DE VILLA, DANIEL. El contrato de corretaje inmobiliario: los
agentes de la propiedad inmobiliaria (22 ed.). Edit. Aranzadi, 2005

FESTORAZZI, FEDERICO ARIEL. El fideicomiso inmobiliarioc como inversién para la
clase media. Edit. Universidad Nacional del Nordeste. Facultad de Ciencia
Econtmicas. 2009

CREMADES GARCIA, PURIFICACION. Contrato de mediacién o corretaje y
--del agente de la propiedad inmoebiliaria. Dykinson, S.L. - libros, 2009 _
GAZQUEZ SERRANO, LAURA. El contrato de mediacion o corretaje (Ebgdk)/ Edit. La
ley, 2007.

I/MERI FRANCISCO E. ROMERC
Ministro de Educacién
" Euitura, Ciencia y Tecnologla
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TRUMP, DONALD. Trump: los mejores consejos de bienes raices que he recibido.
Edit. Grupo Nelson, 2010 : S '

JEAN, JACQUES LAMBIN. Marketing Estratégico - Mc Graw Hill - 1997

E. CAMPANA — F. GOMEZ — Principios de mercadotecnia — E! despertar - EULP -
1999 .

BRAVO MELGAR, Sydney Alex. Contratos Modernos Empresariales. Tomo I1.

Editorial Fecat. Lima Pera. 1999.

RODRIGUEZ VELARDE, Javier. Contratacion Empresarial. Editorial Rhodas.

Primera Edicion. 1998. Lima Perd. .

ARTAL CASTELLS, Manuel. Organizacién, Direccion y Control de Ventas. ESIC.

1993.

GHERSI, CARLOS ALBERTO WEINGARTEN, CELIA. El derecho de propiedad.
Analisis transversal. Edit. Nova Tesis. 2008 ,

GAMBLE, TERI. .El poder del teléfono en ventas: Técnicas para el profesional de
Bienes Raices. Real estate Education COMPANY, 1997

OTRAS PUBLICACIONES.

MERCADO DIEZ. Editorial-Coyuntura S.A. 2008, 2009,2010,

15- ADMINISTRACION DE CONSORCIOS Y PROPIEDADES |

Contenidos

Administracion de propiedades segln su tipo: departamentos, propietarios de casas,
edificios de oficinas, locales de negocios, propiedades industriales, instalaciones
educativas, viviendas municipales. ' '
Organizaciones que contratan los servicios de los administradores inmobiliarios.
Actitudes necesarias para la administracion inmobiliaria

Distintos tipos de administrador: administrador en la sede de! edificio o residente.
Responsabilidades. : -

E| administrador de la propiedad, del patrimonio inmueble.

Ley N° 13.512. Conceptos: asamblea, derechos propietarios, expensas ordinarias y__ﬁ‘ )

extraordinarias. Fondo de prevision. Personal del edificio.

Objetivos

e Investigar en materia de Administracién y desarrollar, los aspectos Juridicos,
administrativos, contables sobre todo tipo de propiedades.

o Conocer las normas técnicas referentes a la administracion de las Propiedades de
fodo tipo. :

« Identificar los diferentes administradores y sus responsabilidades.

« Conocer reglamentacion referente a las diferentes propiedades: horizontales,

loccales, casas, efc.

Recursos

Prof. de la especialidad designado. )
Perfil Profesor: Licenciado en Corretaje inmobiliario.
Espacio fisico: Aula.

CONSTANTINO JUAN A. El administrador en el consorcic de copropié riog/de la
propiedad horizontal. 3a.ed. 2005

iétro de Educacion
" Ciencia y Tecnologia

A SR T I I



PROVINCIA DEL CHACO . - -
MINISTERIO DE EDUCACION, CULTURA, CIENCIA Y TECNOLOGIA .

MEDINA DE LEMUS, MANUEL. Derecho de ia propledad horizontal y multipropiedad.
Editorial Calamo Producciones. Barcelona 2002,

GABAS, ALBERTO ANIBAL .Ley 13.512. Propiedad horizontal. Comentada. Editorial
Hammurabi. 2010

TORRES, CLAUDIO FABIAN. Aspectos esenciales de la propiedad horizontal.
Editorial Nobuko. 2009

LAPA, Eduardo, Estudio de Titulo de Propiedad. La tasacién de inmuebles, Bs. As.,
Depalma, 1984 22 edicion.

CATARINO, AUGUSTO JUAN - MAZZARA, GUSTAVO Y OTROS. Consorcios de -

Propietarics: Abordaje Polifacético. Aplicacién Tributaria. 2007 -

MORENO TERRERO, EDUARDOG. Bienes raices. Editorial Juridica Argentina. 2009
ABATTI, ENRIQUE LUIS RQCCA, VAL (H). Compendio practico de propiedad
honzontal Editorial Abacacia. 2009

ALTERINI, JORGE HORACIO; VAZQUEZ, GABRIELA A. Reaf‘rmamén de la
personalidad del consorcio y su capacidad para adquirir bienes. EN: La ley, afio 71, N°
89, 23 de mayo 2007.

GURFINKEL DE WENDY, LILIAN N. Propiedad horizontal. Responsabilidad del
consorcio. EN: Revista de derecho privado y comunitario, N° 2, 2002".

BOSSERT, GUSTAVO A. Locacién temporaria en la propiedad honzontal EN La ley,

afio 71, N° 229, 28 de nov. 2007
ACADEMEA NACIONAL DEL NOTARIADO, sesién plblica del 6 de agosto de 2001.
Sobreedificacionen el regimen de la propiedad horizontal. EN: Revista del notariado,
afto 105, N°867, ene.-mar. 2002

16- TALLERES DE PRACTICAS PROFESIONALIZANTES Il
Contenidos

Para introducir al alumno en la practica profesional, los docentes desarrollan clases

demostrativas, con teorfa y practica.
Practicas de atencidn al publico. Captacién de propledades Ofrecimientos. Tasacién.
Confeccion de contratos: locacion. Boleto de compra-venta, arrendamiento, etc.

Preparacion de la documentacion necesaria para la Escritura Traslativa de Dominio.

Estudio de mercado.

Objetivos

» Familiarizarse con los problemas y situaciones reales de las empresas.

¢ Desarrollar una cultura empresarial.

» Fomentar el habito hacia el trabajo competitivo. :

» Obtener elementos de juicio que ayuden a definir su futura vida profesional.

» Tomar experiencia y relaciones que lo coloquen en el mercado laboral.

« Generar asimismo actitudes de respeto e integracion con el equipc con el que le

corresponda interactuar, y  adquirir  criterios para desempefiarse -

correctamente en sus relaciones laborales y profesionales

Recursos

Prof. de la especialidad designado.

Perfil Profesor; Licenciado en Corretaje lnmobmar{o
Espacio fisico: Aula / Empresa.

F
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Requisitos para acceder a pasantias
Cumplimentar formuiarios de pasantias.

Requisitos para la acreditacion de horas de practica profesional

o Del Cursado de las practicas en el Aula: se cursara en forma individual y grupal. El
cursado es obligatorio, se tendré en cuenta instancias recuperatorias.

+ Del Cursado de las_pasantias educativas:

« Cursar en la empresa que se le destine, en forma individual. ,

¢ La misma no sera rentada, y debera cumplir con el marco legal establecido en la
Ley de pasantias.

o Debe realizar las pasantias en horarios que no afecten el cursado de las
asignaturas, caso contraric ias faltas seran justificadas.

. la Practica Profesional es de caracter OBLIGATORIO de acuerdo al PLAN DE
ESTUDIOS vigente.

« El plazo para acreditar las horas de pasantias es de 10 dias habiles a partir de la
finalizacion de las pasantias.

« Las horas no realizadas o no acreditadas dentro del ciclo lectivo DEBERAN
RECURSARSE. ‘

3° ANO
{7-TALLERES DE PRACTICAS PROFESIONALIZANTES Il
Contenidos

Ei aprendizaje del ejercicio de 'a profesion, se completa y profundiza en dmbitos

{ aborales mediante pasantias de duracion variable. Estudio de mercado. Practica de
presentaciones de productos inmobiiiarios. Pasantias en inmobiliarias del ‘medio.
Captacién de propiedades. Ofrecimientos. Tasaciones. Confeccién de contratos: -
locacién. Boleto de compra-venta, arrendamiento, etc. -
Preparacion de la documentacion necesaria en la gestion inmobiliaria. Actuaciones y
diigencias judiciales. El Documento Notarial. Acta Notarial Protocolar. Elementos de
Actuaciones Notariales.

Objetivos
» Introducir a los alumnos en el &mbito laboral. ‘ :
-~ « Generar una cultura empresarial que facilite su aprendizaje, aplicando la ética.

» Aplicar conocimientos, habilidades y actitudes adquiridos en los espacios
. curriculares pertinentes.
» Adquirir habilidades y técnicas en el sector empresarial.
. Generar asimismo actitudes de respeto e integracién con el equipo con el que le
corresponda interactuar, y adquirir criterios para desempeharse correctamente en
sus relaciones laborales y profesionales. '

« Tomar experiencia y relaciones que lo cologuen en el mercado laboral

- -Recursos
Prof. de la especialidad designado. ,
Perfil Profesor: Licenciado en Corretaje inmohbiliario.
Espacio fisico: Aula / Empresas.

I FRANCISCO £ ROMEROQ
nistro de Educacién
ura, Ciencia y Tecnologfa
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Requisitos para acceder a pasantias
Cumplimentar formularios de pasantias.

REQUISITOS PARA LA ACREDITACION DE HORAS DE PRACTICA
PROFESIONAL

Del Cursado de las practicas en el aula: se cursara en forma individual y grupal.
El cursado es obligatorio, se tendra en cuenta instancias recuperatorias.
Del Cursado de las pasant{as educativas:

Cursar en la empresa que se le destine, en forma individual.

La misma no serd rentada, y debera cumplir con el marco legal establecido
en la Ley de pasantias.

Debe realizar las pasantias  en horarios que no afecten el cursado de las
asignaturas, caso contrario las faltas seran justificadas.

La Practica Profesional es de caracter OBLIGATORIO de acuerdo al PLAN DE
ESTUDIOS vigente. :
El plazo para acreditar las horas de pasantias es de 10 dias habiles a partir de la
finalizacion de las pasantias. '

Las horas no realizadas o no acreditadas dentro del ciclo lectivo DEBERAN
RECURSARSE.

CRITERIOS PARA EL CURSADO Y EVALUACION DE LAS PRACTICAS:

Se tendra como criterio para la colocacién de la nota final de cada practica en base a:

Seguimiento en el lugar de trabajo de la pasantia realizado por el profesor de la
asignatura. ‘ ‘

Se evaluara en las pasantias: puntualidad, preparacién técnica-profesional. - _
El responsable del alumno en'cada puesto, deberd llevara cabo,

evaluacién inicial - intermedia vy final del desempefio en el puesto del alumno,

apuntando - comentarios e inquietudes del desempefio, preparacion Yy
profesionalismo que los alumnos acrediten. '
informe a presentar por la empresa: la mima debera consignar en dicho informe:
desempefio del alumno (Evaluacion de Final), siendo responsabilidad
del alumno la gestién de este informe. En caso de no ser entregado por la
empresa, el alumno deberd comunicarlo en su informe final. Se tomara en cuenta
la actitud profesional manifestada durante la pasantia. .
El Informe del alumno debera consignar los siguientes datos: Informe escrito
de cada practica realizada, contando en el mismo fntroduccién -desarrolio -
conclusion y anexo, firma del responsable de las practicas de pasantias del
alumno, y firma del alumno y del instructor.

Los profesores de las asignaturas seran los Gnicos en determinar la
aprobacion de sus informes o su reformulacién para su ulterior aprobacion.
Ei no cumplimiento de los criterios mencionados implicara el recursado de 1a
Practicas, es decir de las horas no acreditadas.

La nota de la materia sera la del examen final, donde el alumno debera
el desempefio técnico y profesional en la especialidad, en un ex:
presentacion de la carpeta con los informes aprobados.
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Nota:

« Las pasantias podrén realizarse cumpliendo funciones en la Universidad Popular
en el aula o en un puesto en la empresa, cuando esto contribuya con el desarrollo
de las competencias profesionales o formacion integral del alumno.

« Debera consignar al finalizar cada examen final: Firma Aprobacion Director de
Carrera y Firma Profesor Titular.

ACTIVIDADES FORMATIVAS

Trabajo grupal

L a dinamica supone distribuir a los estudiantes en grupos para e! analisis y discusion
en torno a la normativa inmobiliaria a fin de que los mismos contextualicen el marco
ético legal que rige las actividades vinculadas con la gestion'y administracion de la
emprendimientos y /o empresa inmobiliarias '

Trabajo individual
Se distribuira cada estudiante en un puesto de trabajo especifico, a fin de que el
mismo desarrolle las actividades vinculadas a la especialidad. '

Resglucién de problemas ‘

Supone la presentacion de un problema especifico vinculado con la tematica
Inmobiliario, que debera ser reflexionado y resuelto por los estudiantes, teniendo en
cuenta su contextualizacion, instituciones y actores sociales intervinientes, recabando
la informacion necesaria, obligandolo:a pensar sobre la practica, mientras actia,
llevandolo a reflexionar sobre su conocimiento en la accion, y a su responsabilidad
profesional.

Practicas - .
Para introducir al alumno en la practica profesional, los docentes desarrollan’ clases
demostrativas, con teoria y practica grupales en aula y en empresas Inmobiliarias

Visitas y pasantias

Se plantea como estrategia destinada que los estudiantes realicen observaciones y
registros vinculados a . las tareas inherentes al corretaje y administracion de
propiedades. :

18- ADMINISTRACION DE CONSORCIOS Y PROPIEDADES I

Contenidos

Personal del edificio. Aportes: sindicales, previsionales, seguros. Inscripciones.
Reglamentaciones municipales sobre instalaciones. Seguros de las instalaciones.
Gastos de reparacidn y conservacion, propias y comunes, reglamento de
copropiedad y administracién, condominios, efc. ' '
Regiamentaciones internas: uso de los espacios comunes. Consejo de administracion.
Propiedades individuales, urbanas y rurales, mandatos de administracion. Rendi
de cuentas. Responsabilidad del administrador. Usos, costumbre y norpas. Liri
Mantenimiento de propiedades. .
Calidad en la prestacidn de los servicios inmobiliarios.

Ministro de Educacién
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Realizar gestiones vinculadas a impuestos, servicios, expensas.
Cobranza, cartera de inquilinos, inquilinos de dudosa cobrabilidad, etc.

Objetivos

» Conocer reglamentaciones en materia de Administracion

e Desarrollar los aspectos Juridicos, administrativos, contables  sobre
administracién de propiedades. _

. Comprender la gestién administrativa, las operaciones, las actividades
especificas y el rantenimiento de los inmuebles. _ -

» Lograr los objetivos de los propietarios de los bienes inmobiliarios.

Recursos

Prof. de la especialidad designado. :

Perfil Profesor: Licenciado en Corretaje inmobiliario.
Espacio fisico: Aula.

Biblicgrafia :
GURFINKEL DE WENDY, LILIAN N MARTINEZ, NORY BEATRIZ BARBOZA,
MARGARITA ARGENTINA Responsabilidad del consorcio de propietarios en la
propiedad horizontal. Editorial Abeledo Perrot. 2008 :
CONSTANTINO JUAN A. El administrador en el consorcio de copropietarios de la
propiedad horizontal. 3a.ed. 2005 _
LAPA, Eduardo, Estudio de Titulo de Propiedad. La tasacion de inmuebles. Editorial
Depalma, 1984 2? edicion.

KOZAK DE VALDES, VERONICA. Tratado teérico - practico del condominio. Editorial
Cathedra Jurfdica . 2010 _ .

CATARINO, AUGUSTO JUAN - MAZZARA, GUSTAVO Y OTROS. Consorcios de
Propietarios: Abordaje Polifacético. Editorial Aplicacién Tributaria. 2007 A
KIPER, CLAUDIO MARCELO. Propiedad horizontal. Edit. Rubinzal-Culzoni 2008
ORFILA, BARTOLOME A. Consorcios. Edit. Errepar 2006 R
FLAH, LILY R AGUILAR, ROSANA |. Propiedad horizontal. Ley 13.512. Edit. .La Ley
2006.
SAVIOLl COLL, MARCELO C. Responsabifidad penal del administrador de consorcios
en propiedad horizontal. Edit Rubinzal-Culzoni. 2005 ; )

GURFINKEL DE WENDY, LILIAN N MARTINEZ, NORY BEATRIZ BARBOZA,
MARGARITA ARGENTINA. Las expensas en la propiedad horizontal. Edit. La Ley
2005

COSTANTINO, JUAN ANTONIO RODRIGUEZ ARAUCO, GERARDO. Administrador
en el consorcio de copropietarios de la propiedad horizontal. Edit. Lexis Nexis 2005
Edicion 3° , :
OTRAS PUBLICACIONES -
ACADEMIA NACIONAL DEL NOTARIADO, sesién piblica del 6 de agosto de 2001.
Sobreedificaciénen el régimen de la propiedad horizontal. EN: Revista del notariado,
afio 105, N°867, ene.-mar. de 2002 - ‘ '

ALTERINI, JORGE HORACIO; VAZQUEZ, GABRIELA A Reafirmacién de la
_personalidad del consorcio y su capacidad para adquirir bienes. EN: La ley, afi 71, N°
99, 23 de mayo de2007. .
BOSSERT, GUSTAVO A. Locacién temporaria en la propiedad horizontal. EN: Lé ley,
afio 71, N° 229, 28 de nov. 2007. : ' ;
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19- FINANZAS Y DERECHO TRIBUTARIO

Contenidos

Ciencias de las finanzas y actividad financiera. Derecho financiero y derecho tributario.
Los tributos. Las tasas. Las contribuciones. Derecho constitucional tributario. Derecho
tributario material y forma. Derecho penal tributario. Imposicion a ias rentas, al
patrimonio y a las ventas. Rentabilidad de los inmuebles. Sistemas de financiacion

—

bancaria (francés, aleman, norteamericano). Sellados e impuestos provinciales v

nacionales. Impuesto a la transferencia de inmuebles. Ingresos brutos, etc.

Objetivos
e Conocer los instrumentos de las Finanzas
+» Conocer los procedimientos inherentes al Derecho Tributario.

Recursos

Prof, de la especialidad designado.

Perfil Profesor: Abogado con especializacion Docente.
Espacio fisico: Aula.

Bibliografia .

NAVARRINE, SUSANA CAMILA. Doctrinas esenciales. Derecho Tributario - Obra
Completa de 3 tomos Edit. Rubinzal-Culzoni 2010 :

PARRA ESCOBAR, ARMANDO. Planeacion tributaria y organizacidon empresarial.
Edit. Legis Argentina2008 :

MARTIN, JOSE MARIA RODRIGUEZ USE, GUILLERMO F. Derecho tributario
general.l Edit. LexisNexis 2006.

CELDEIRO, Ernesto Carlos (Director): "Cuadernos de Procedimiento Tributario®,
(Nros. 1 a 10), Ediciones Nueva Técnica / Errepar, 1998.

CELDEIROQ, Ernesto: "Procedimiento tributario”, Tomos | y II, Ediciones Nueva
Técnica, Bs.As., 1992, :

GIULIANI FONROUGE y NAVARRINE S.: "Procedimiento Tributario”, Depal-ma,
Buenos Aires, 1992.

SACCONE, MARIO AUGUSTO. Manual de derecho tributario. La Ley Edit. 2005

VILLEGAS, HECTOR BELISARIO. Curso de finanzas, derecho financiero y tributario.
Edit. Depalma 1993

COELHO PASIN, JOAO BOSCO. Derecho tributario y ética. Heliasta 2010

GUTIERREZ, CARLOS J S PATRIGNANI, JOSE LUIS BOQUIN, GABRIELA F.
Introduccion al régimen impositivo argentino. Edit. Errepar. _2010

GIVONE, HORACIO E ALONSO, ALEJANDRO L. Introduccién al estudio de las
finanzas de empresas. Edit. Educa 2006

20.- NEGOCIACIONES

.Contenidos

Nocion de negociacion. Aspectos histéricos. Clasificacién. Modos de co 7 i iento.
Negociacion competitiva. Negociacion colaborativa. :
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Profundizacion en el Proyecto de negociacion de Harvard. Caracteristicas vy

Método.

Diversas teorias sobre la negociacion. Dlagnostlco Tiempo- informacidén y poder.
Estrategias para situaciones complejas. |dentificacién de obstaculos.

Reconocimiento y neutralizacion de técnicas negociadoras. Construccion de relaciones
interpersonales. Manejo y balance constructivo del poder. El acuerdo. Negociacion
Multjparte.

Objetivos

« Conocer las bases de la negociacion.

¢ Brindar cenocimiento de la negociacion cooperativa.
« Posibilitar la profundizacion del Método de Harvard.
+ Conocer las lineas de pensamiento en negociacién.
» Conocer la incidencia del poder en la negociacion.

s Desarrollar técnicas para casos complejos
Recursos B _

Prof. de la especialidad designado.

Perfil Profesor; Licenciado en Corretaje inmobiliario. Llnceado en RRHH
Espacio fisico: Aula.

Bibliografia .
Beltramino, Juan C. "Cémo Negociar internacionalmente entre gobiernos, entre
empresas, en organismos y conferencias”, ed., Abeledo Perrot, 1994.
Dupuis, Juan Carles G.; "Mediacion y Conmhacmn Mediacion patrimonial y famihar —
Conciliacion laboral”, Edttor;al Abeledo—Perrot, Buenos Aires, Argentina, 1.997.
Garcia Valdecasas y Alex, F, Javier; " La Mediacién Inmobiliaria ", Editorial

- Aranzadi, Pamplona, Espafia, 1.998. '
Gay Barbosa, Daniel y Magris, Gabriela; "Mediacion", Editorial Marcos Lerner,
Cérdoba, Argentina, 1.996.
Justiniano, Gabriel; "Arte de Lograr Acuerdos. Recursos en Med1a0|on" Editonal
Lumen, Buenos Aires, Argentina, 2002. ‘
LeVine, Steve y Christine Haughney: «La fiebre inmobiliaria llega a los distintos
mercados emergentes. En £/ Mercurio, 27/2/2008, Santiago. Picker, Bennet G.; "Guia
Practica para la Mediacion. Manual para la Resolucién de Conflictos Comerciales”,
Editorial Paidds, Barcelona, Espafia, 2.001.

-~

21.- GESTION INMOBILIARIA, MARKETING Y PUBLICIDAD
Contenidos
Introduccion al marketing inmobiliario. Conceptos. Definicion de Marketing Ambito del
marketing inmobiliario. Conceptos de Marketing Inmobiliario Investigacion Comercial:
Estudios de Mercado. Concepto de Investigacion comercial. -
Andlisis del Entorno. Analisis de la Competencia: Los estudios de Oferta. Analisis de la
Demanda: Estudios Cuantitativos de Demanda. Estudios Cualitativos de Demanda.
Marketing Mix: Producto Precio Distribucion y Comunicacion. Concepto de
Producto Inmobiliario

~Procedimiento de disefio de productos inmobiliarios. Fijacion de Precios. La
Distribucién Comercial. La Comunicacion y Publicidad. Plan de Marketing. Definicion
de Pian de Marketing. Estructura de un Plan de Marketing inmaobiliario. E lisis
DAFO.

ro de Educacion
. Ciencia y Tecnologla




PROVINCIA DEL CHACO : i

MINISTERIO DE EDUCACION, CULTURA, GIENCIA YTECNOLOG]A

Fijacién de los objetivos de un Plan de Marketing. Estrategias de Marketing
Plan de Accion. Control del Plan de Marketing. :

Objetivos

« Organizar todos estos aspectos que la realidad del mercado inmobiliario.
e Administrar, establecer estrategias de inversion y comercializacion.

» Adiestrar sobre técnicas de marketing inmohbiliario.

« Elaborar un Plan de Marketing.

Recursos

Prof. de la especialidad designado.

Perfil Profesor: Licenciado en Marketing. Licenciado en Corretaje inmobiliario.
Espacio fisico: Aula.

Bibliografia

AAKER, David y MYERS, John. Management de la publicidad. Hispano Europea 1991
CAPARROS, A. Y otros (2000)

ROLDAN, Juan Dominge. Marketing Inmobiliario. Ediciones Universo. 1997 -
GAIL G. LYONS, DONALO D. HARLAN Y JOHN TUCCILLO. El futuro de la actividad
inmobiliaria. Dearborn Financial Publishing. 1999

MUNQZ VALERQ, Santiago. Manual de Marketing Inmobiliario: Fuentes de Valor.
2005. '
O'SHAUGHNESSY, John. Marketing Competitivo. Diaz de Santos. 1.991

ORTEGA, Enrique. La Direccién Publicitaria. ESIC. 1991

ARTAL CASTELLS, Manuel. Organizacién, Direccién y Control de Ventas. ESIC.1993.

Publicacion Periodica
MERCADQ DIEZ. Editorial Coyuntura S.A. 2008, 2009, 2010

22-DISENO Y EVALUACION DE PROYECTOS INMOBILIARIOS

Contenidos

Gestién urbanistica. Legislacion comercial. Economia y coyuntura. Sector inmobiliario
y de la construccion en Argentina. Planeacién estratégica del mercado Gestion
organizacional y Gerencia Contemporanea. Técnicas de valuacion, crediticia Marketing
inmobiliario Estudio de mercado. Estimacién de la demanda Aspectos legales para

. proyectos inmobiliarics. Aspectos tributarios para proyectos inmobiliarios Evaluacion
de proyectos inmobiliarios. Gestion de proyectos inmobiliarios. Proyecto final '

Objetivos

Gue ios participantes dirijjan con éxito los proyectos |nmob|[|anos en los que
participen. :
Formular, administrar, gestionar y establecer estrateglas de inversién vy
comercializacién, complementando cada una de estas etapas con una adecuada
gestoria de financiamiento
Aprender el lenguaje de los proyectos de negocios en los qu partl pan los
corredores inmobiliarios.
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Recursos

Prof. de la especialidad designado.

Perfil Profesor: Licenciado en Corretaje inmobiliario. Licenciadeo en administracion.
Espacio fisico: Aula.

Bibliografia

GOMEZ MARIO. Evaluacion de proyectos inmobiliarios. Edit. Bienes raices editores —
BRE. 2008

Principios para el financiamiento bancario de proyectos inmobiliarios; Jorge

Rodrigo rivera Valladares. Evaluacién de Proyectos, Ernesto Fontaine, Ediciones PUC
1993;

SAPAG. Preparacién y Evaluacion de Proyectos, Universidad de Chile, Ediciones
McGraw-Hill, 1990;

PATRICIO DEL SOL. Ganar sin Competir,. Edlt El Mercurio- Agwlar 2004

OTRAS PUBLICACIONES

SZAJNBERG, Daniela y Christian. CORDARA (2005) “La transformacién de Palermo
Nuevo, Pacifico vy el eje-de Juan B. Justo — Int. Bullrich. Desarrollo inmobiliario
selectivo en la ciudad de Buenos Aires” en, Revista Virtual Café de las Ciudades, Afio
4, Nro. 35, Septiembre 2005.

SABATINI, Francisco (2000} “Reforma de los mercados de suelo en Santiago, Chile:
efectos sobre los precios de la tierra y la segregacion residencial”. Revista EURE, Vol
26, n® 77, Santiago de Chile, mayo de 2000.

SMOLKA, Martim (1981} “Precio de la tierra y valorizacion inmobiliaria urbana: esbozo
para una conceptualizacién del problema” en, Revista Interamericana de planificacion.
Vol. XV Nro. 60. diciembre de 1981.

KRAKOWIAK, Fernando “Yo compro, tu alquilas, ellos especulan®, Investigacién
exclusiva sobre el boom inmabiliario, Diaric Paginai2, Suplemento Cash, 21/07/05.
http:/iwww.paginat2.com.ar/diario/suplementos/cash/17-2020-2005-08-21.himl

23-INGLES TECNICO

Contenidos:

Gramatica basica. Fonética, ‘vocabulario basico y técnico. Elementos no verbales que
acompafian al texto: graficos, tablas, tipografias y otros indices textuales. Elementos
verbales: tftulos, anexos, copetes autorias, fechas, lugares y demas indicadores
verbales. Organizacion del discurso en su contexto. Elementos linglisticos que
permitan la organizacién del discurso y asegurar la cohesion y coherencia de! texto:
indicadores temporales, espaciales, conectores de tipo retdrico. Conectores lagicos.
Relaciones de léxico. ‘
Terminologia especifica de la carrera. Comprension de expresiones y terminclogia de
la lengua inglesa para la aplicacion en la especialidad. Uso de tiempos verbales en
oraciones condicionales. Discurso indirecto. " Declaraciones, preguntas. Pedidos,
érdenes. Pasaje de construcciones pasivas a activas. Protocolos escritos. :

Ohjetivos '

« Conocer elementos basicos del idioma oral y escrito en la especialidad.
interpretar de textos.

Reconocer y valorar la importancia del idioma inglés en la especialidad.
Comprender de textos orales y escritos. Producir textos escritos.
Aplicar técnicas de traduccion.

lstro de Educacién
ra, Ciencia y Tecnologia -




.‘- I. 5 ﬁ & g | | \
PROVINCIA DEL CHACO i

MINISTERIO DE EDUCACION, CULTURA, CIENCIA Y TECNOLOGEA

s Dominar estructuras gramaticales de mediana complejldad para la redaccion de
textos comerciales.

Recursos

Prof. de la especialidad designado.
Perfil Profesor de ingles

Espacio fisico: Aula.

Bibliografia .

Lergoburu .Montero, "Guia de traduccidn inglés —castellano”. (Recopilacion).

James, C. Vaughan, “Business Studies”, English for Academic Purposes, Phoenix,
ELT.1992.

Tullis, Graham, “New Insights into Business”, Longman, 2000.

Harrap's. Glosario de Términos Comerciales. Espafiol/Inglés Inglés/Espariol. Harrap's
Books Ltd. 1990.

QOdilon Ponce, Bilingual Commercial Manual & Bilingual Commercial

Dictionary IngiésEspafiol. _.

Manuel

David Bonamy. Technical English. -Editorial Pearson Longman. 20089.

Vicki Hollett. Tech Talk. Editorial Oxford.2008.

Eric H. Glendinning. Technology. Editorial Oxford. 2007.

English for secretaries and administrative personnel. Toselli marisela / millan_ana
maria ed. Mcgraw-hili . 2006 )

24 -ETICA PROFESIONAL
Contenidos

Etica profesional: codigo.de ética del Colegio de corredores inmobiliarios. Marco
Legal: ley B
N ° 19.724 de Prehorizontalidad. Leyes N © 23.091 y N ° 21.342 de alquileres y ctras.
Ley N° 14.005 de loteos. Fideicomiso, Decretos reglamentarios.
N ° 21.342 de alquileres y otras. Ley N® 14.005 de loteos. Fideicomiso. Decretos
reglamentarios.
Defensa del consumidor. Consideraciones generales.” Concepto. Principios.
Normas aplicables. Constitucién nacional. Ley N° 24.240: normas especificas
correspondientes al sector inmobiliario y de la construccion. Servidumbre de paso.

- Defensa de la competencia. Concepto. Principios. Normas aplicables a la constitucion
Nacional. Ley N° 25.156. Normas especificas correspondientes al sector inmobiliario y
de la construccién.

Objetivos

« Comprender la Etica y Deontologia Profesional.

+ Fomentar en los profesionales dedicados a estas fareas los valores humanos y

éticos necesarios para la eficacia y el reconocimiento profesional de su labor.

« Conocer Los usos y la costumbre. La Moral y la ética. Contrastes entre el amblto
- &tico, juridico, técnico, social y religioso

» Vincular la Etica a practica profesional. A

» Reconocer Principios de la conducta comercial y los Secreto profesional.

FRANCISCO E. ROMERO
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/

¢ Entender Normas que rigen las materias generales y en particular materia
comercial y penal.

« Comprender la Competencia desleal. Aspectos éticos en [a relacion con los
clientes. Conflictos éticos en el ambito profesional.

Recursos

Perfil Profesor. Técnico en Corretaje inmobiliario. Licenciado en Ciencias de la
Educacién

Espacio fisico: Aula.

Bibliografia

ESTELA RECA; Principios de la gestiéon inmobiliaria. BRE (Bienes Raices edtc10nes)
2008.

HALLET, CARLOS. El profesional y la ética hoy. Paulinas 1997 1a. ed

JUAN M. FARINA. El Derecho Comercial en el Mundo Globalizado". Ed. Ad-Hoc. 2005
GABRIEL STIGLITZ. Defensa de los Consumidores de productos y servicios". Ed. La
Roca. 2001

lLey N° 25.156. Defensa de la competencia. :
HANNS ULRICO. Armonizacién  Internacional del  Derecho de la Competencia:
hacienda de la diversidad un concepto viable". 2000,

HIGHTON, ELENA | ALVAREZ, GLADYS S. Mediacién para resolver conﬂlctos Ed.
Ad-Hoc. 2008. .

OTRAS PUBLICACIONES

Ley 2340 - Ley del Colegio Unico de Corredores Inmobiliarios

Ley 10.673 - de Jos martilleros y corredores publicos

Leyes: N °21.342 - N° 14.005 - N° 19.724 - N * 21.342 - N° 14.005

Decretos reglamentarios.

Ley 24.240, Defensa del consumidor

CONTENIDOS ACTITUDINALES MINIMOS

Trabajar en equipo.

Desarrollar de actitudes de liderazgo.

Respetar las distintas creencias, valores, costumbres.

Responsabilidad y compromiso con los trabajos examenes solicitados por el
profesor :

PERFIL DE TITULACION DE LOS DOCENTES
Los docentes seran designados por concurso de titulos, antecedentes y entrevista de
evaluaciéon de la propuesta pedagdgica.

Para el dictado de los espacios curriculares de Ia Tecnicatura Superlor en Turismo se
requieren los perfiles conformes a la resolucion CEF N° 64/08

Docentes provenientes de los IFD, para las asignaturas del campo de la formacion
general _
Docentes universitarios de las especialidades convocadas para las aS|gnatu 5] d
campo de la formacién especifica

Ministro de Educacian
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)

Profesionales técnicos que revisten como directivos y/o docentes en instituciones de
ETP reconocidos a nivel regional y local. o

REGIMEN DE PROMOCION. ACREDITACION Y EVALUACION DE LOS ESPACIOS
CURRICULARES

Condiciones Generales:

Los espacios curriculares de la estructura de la carrera podran cursarse por la
condicion presencial, semi-presencial o libres a excepcion de los espacios curriculares
de las siguientes asignaturas: Practicas Profesionalizantes L1111l Taller de
comunicacién y Relaciones Publicas, las que cursarén unicamente en la condicién de
alumno presencial. :

ALCANCES
CONDICION PRESENCIAL

1) Acreditar el 80 % de asistencia presencial como minimo, en las actividades
propuestas en cada espacio curricular.

2) Cumplir todas las instancias evaluativas (escritas, orales, practicas o la
combinacion de estas), que abarquen los contenidos desarrollados en las unidades
de cada espacio curricular. Estas podrén tener caracter individual o grupal.

3) La Universidad popular asegurara la existencia de una distribucion
equitativa de esta modalidad de evaluacion.

a. Un minimo de 2 (dos) evaluaciones integradoras, en aquellos espacios que su
carga horaria total, anual o cuatrimestral sea inferior a 70 horas reloj.
b. Un minimo de 3 (tres) evaluacicnes integradoras, si la carga horaria total, anual

o cuatrimestral esta comprendida entre 70 a 100 horas reloj. Tendra derecho a dos
reelaboraciones como instancias de recuperacion. '

c. Un minimo de 4 (cuatro) evaluaciones integradoras si la carga horaria total,
anual o cuatrimestral sea superior a 101 horas reloj. Tendra derecho a dos
reelaboraciones como instancias de recuperacion. =

El alumno tendra derecho a reelaborar las producciones individuales y/o grupales

como instancias de recuperacion de las evaluaciones integradoras cuando no se

alcancen los logros minimos establecidos en ellas hasta un nimero proporcional al 50

% de la totalidad de las evaluaciones integradoras que se efectuaran.

Cuando el total de producciones integradoras no sea par, esta institucion fijara y

determinara la cantidad de reelaboraciones y las mismas se aproximaran al 50 %.

En el caso que el alumno esté ausente a una evaluacion integradora podra ser

evaiuado en el periodo fijado para las reelaboraciones no teniendo esta Gltima otra

instancia de recuperacion. ) _

« El alumno debera aprobar el 100 % del total de producciones integradoras
presentadas.

« El alumno debera aprobar, individual o grupalmente, ante el profesor de la catedra
o una comisién evaluadora, una produccion final e integradora que abarquen los
contenidos desarrollados en el espacio curricular.

e las comisiones evaluadoras estaran integradas por los profesores a cargo del

espacio y docentes pertenecientes al mismo trayecto o afines, es decir dos.
¢ La institucioh establecera un calendario de fechas evaluativos, teniendo en ci
comision, instancias, fechas programadas y espacios. '

| FRANCISCO E. ROMERD

inistro de Educacién
Itura, Ciencia y Tecnologla
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ALUMNO SEMI-PRESENCIAL

El alumno debera cumplimentar instancias de evaluaciones integradoras, escritas,
orales o practicas, o la combinacion de ellas, que abarquen los contenidos basicos
desarrollados en cada modalidad de tratamiento del espacio curricular. Estas
evaluaciones seran producciones de caracter individual.

Se determina:

* Un minimo de 2 (dos) evaluaciones integradoras para aquello espacios cuya carga

horaria total, anual o cuatrimestral, sea inferior o igual a 70 horas reloj.

Un minimo de 3 (tres) evaluaciones integradoras si Ja carga horaria total, anual o

cuatrimestral del espacio esta comprendida entre 71 y 100 horas reloj.

Un minimo de 4 (cuatro) evaluaciones integradoras si la carga horaria total, anual o

cuatrimestral del espacio sea superior o igual a 101 horas reloj.

» FEl alumno tendrd derecho a una sola instancia de reelaboracién de una de las
evaluaciones integradoras.

e El alumno deberd aprobar el 100% del total de producciones integradoras
presentadas,
La Universidad popular asegurara la existencia de tutorias o entrevista como
modalidades de encuentros entre alumnos y docentes para facilitar el intercambio
de acciones en funcion del logro de los objetivos propuestos en cada espacio
curricutar,
» El alumno debera aprobar una evaluacién final, individual escrita y oral ante
comision evaluadora que abarque los contenidos desarrollados en el espacio
curricular. Tanto la instancia escrita como la oral no son eliminatorias
individualmente.
El alumno tendra derecho a presentarse ante la comisién evaluadora hasta en 6
(seis) oportunidades, consecutivas y a contabilizar a partir de la finalizacién del
desarrollo de los espacios curriculares, segtin calendario a establecer por esta
institucion.

Al cumplimentar las condiciones sefialadas, el alumno acreditara el espacio
curricular.

ALUMNO LIBRE

Podra acceder al mismo por perdida de ias condiciones establecidas para la condiciéon
presencial o semi - presencial.

El alumno deberd aprobar una evaluacion final individual escrita y oral/practica con
ambas partes eliminatorias y que abarque los contenidos del espacio curricular ante

una comision evaluadora que se constituira en las fechas del calendario establecidos
por la institucion.

Cumplimentada esta instancia, el alumno acreditara el espacio curricular.

LIMITACIONES P,
DE LA CONDICION DE ALUMNO PRESENCIAL -/

» El no cumplimiento del porcentaje de asistencia presentada, se dara p’br})édida
esta condicién presencial. Debiendo iniciar nuevamente el espacio. T
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¢ La no presentacion y aprobacidén de producciones individuales o grupales a las
instancias integradoras o de reelaboracion, determinara la perdida de esta condicion.
Debiendo iniciar nuevamente el espacio.

¢ La no aprobacion de la evaluacion final, en la totalidad de 6 (seis) instancias

establecidas por esta institucion, determinara el reinicic y cursado por parte del
alumnoe de ia asignatura o espacio.

DE LA CONDICION DE ALUMNO SEMI - PRESENCIAL

e la no aprobacién de las producciones individuales y/o su instancia de
reelaboracion determinard la perdida de esta condicion. El alumno podrd optar entre
pasar a la condicion de libre, sin perjuicio de las excepciones establecidas en las
condiciones generales o iniciar nuevamente el cursado del espacio curricular.

¢ |a no aprobacion de la evaluacién final, de la totalidad de las 6 (seis) instancias

establecidas institucionalmente, determinara que el alumno debera iniciar nuevamente
el cursado del espacio curricular.

REGIMEN DE CURSADA

Ingcripcién

La inscripcion en la condicion presencial, semi presencial y libre se realizara en forma
simultanea, en los medos y fechas que ha de determinar esta institucion,
oportunamente, y conforme a las condiciones generales para el cursado de los
espacios curriculares.

e El alumno efectuara su inscripcién por espacio curricular. En el caso del trayecto
focalizado se inscribird en el trayecto de su eleccion segin e ofrecido por esta
institucion. El alumno podra inscribirse y cursar la cantidad de espacios que
considere.

o Para la inscripcion y el cursado de os espacios se respefaran  las
correlatividades establecidas en la carrera.

CALIFICACION DE LOS ALUMNOS

» Para las evaluaciones de las producciones individuales y/o grupales, escritas u

orales, practica e informes, la calificacion sera numérica o conceptual segun la escala
estab!emda

» La evaluacion final de las condiciones presencial o seml—presenc;lal la modalidad

de calificacion, conceptual 0 numérica, estan determinadas en el Reglamentc Interno
de la Institucion.

» Acreditacion de los espacios: se regira por la escala numérica del 01 al 10. la
calificacién final para la acreditacién de cada uno de los espacios resulta de la
combinacion de las diferentes instancias de evaluaciones integradoras (participacion,
produccicnes individuales y/o grupales) y de las evaluacién final, no en el sentido
sumatoria o promedio de las actuaciones individuales y/o grupales del/os alumnos,
sino como una forma de conjunto diverso expresada en una calificacion Gnica.

s Evaluacion final de la condicidn de libre y acreditacion del espacio; se regira por la
escala numérica de 01 a 10, en esta instancia. En esta instancia se pondera el
desempefio del alumno en la resolucion de situaciones problematicas referidas al
abordaje y tratamiento de conienides y tematicas, en cada uno de los espacios
curriculares. La calificacion obtenida en la evaluacion final otorgara la acreditacion de
los espacios correspondientes a esta condicion. /
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ESCALA NUMERICA

0 a 5: DESAPROBADO
6: APROBADO

7: BUENO

8: MUY BUENO

9: DISTINGUIDO

10: SOBRESALIENTE

CRITERIOS PARA LA CONFORMACION DE LAS COMISIONES EVALUADORAS
Para la evaluacion Integradora de la condicién presencial: esta evaluacion podra
desarrollaria el profesor a cargo del espacio o por una comisién evaluadora integrada
por los docentes representantes de las distintas modalidades de tratamiento del
espacio, o por un docente del espacios y el profesor del trayecto de las practicas e
investigacién.

Para la evaluacion final de la condicién semi presencial: la comision evaluadora
estd integrada y la desarrollaran los docentes a cargo del espacio en conjunto, y
docentes pertenecientes a otros espacios de frayecto afines, en numero de 3 (ires)
determinado por la institucion.

Para la condicién de libre: Ia comisién evaluadora estara integrada como minimo por
tres docentes, el docente a cargo del espacio junto con docentes pertenecientes a

otros espacios de trayectos afines, en nimero de 3 (tres), determinado por la
institucion,

Caracteristicas generales de ia condicion Presenciai

Esta condicién implica:

Desarrolle sus procesos de metacognicién a partir del mtercamblo continua y
significativo con sus pares y con los docentes a cargo de cada asignatura.

Acredite asistencia regular y continlia, en el desarrollo del proceso E-A, que le
permita construir de modo participativo, reflexivo, critico y continuo sus
conocimientos, habilidades y actitudes.

Elabore deferentes producciones en instancias de evaluacion integrales, estimulando
en ellas el desarrollo de su propia capacitada de autoevaluacion.

Integre los contenidos béasicos abordados en cada espacio, demostrando las
capacidades esenciales para su futuro desempefio profesional.

Caracteristicas generales de la condicion semi - presencial

Esta condicién implica:

Desarrolle estrategias intelectuales para la busqueda y procesamiento de la
informaciéon a través de relaciones interactivas con los docentes a cargo de los
espacios curriculares.

Sea protagonista de su propio proceso de aprendizaje a partir de fa elaboracién de una
produccion que le permita conocer y analizar, a través de sus procesos cognitivos y
socio afectivos, los modos de resolver las diferentes situaciones de ensefianza.
Participe en las instancias de asesoramiento y apoyo que ofrezca la institucion para la
construccion de sus procesos de autoaprendizaje.

Sea capaz de demostrar, a través de su desempefio, las competencias banc/a ’
requeridas para la resolucién de diferentes situaciones planteadas segun contex

especificos. i )j
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COMPONENTES SIGNIFICATIVOS QUE INTERVIENE EN EL PROCESO DE
EVALUACION

Participacion en las tareas de interés comun, entendidas como un proceso formativo.
Expresarse libremente ideas, y identificando rol a desempefiar o elegir.

Participando sistematicamente y continua, en todas las actividades, es decir las clases
{tedricas y practicas, grupales, individuales, seminarios, pasantias, trabajos de campo,
etc.).

Las actividades se refieren a las clases teérico practicas, talleres, trabajo de campo,
seminarios, pasantias, practicas de laboratorio, coloquios, y otras que figuren en la
planificacion para el desarrollo curicular de cada espacio. Representaran retos
cognitivos, involucrando procesos de abstraccion, aplicacién, memoria ¥ recuperacion
de la informacion. Siendo estas intencionales, criticas reflexivas y socio-interactivas-
comunicativas, que generen situaciones de aprendizaje reales.

Las producciones individuales y grupales, deberan representar los aprendizajes
realizados por ellos (trabajos propios de! alumno) y a lo largo del espacio
(evaluaciones), con tareas productivas y no rutinarias.

Las producciones finales individual escrita, no sistematica, permitira identificar
capacidades adquiridas y nivel alcanzado del alumno. La misma sera integradora y
resignificativa.

Las instancias evaluadoras integradoras constituiran recursos evaluativos para la
revision de los procesos de E-A. Las mismas constifuyen procesos formativos.

La evaluacion final permitira valorar los aprendizajes logrados al finalizar el espacio
curricular. Deberan contener validez de contenido, predictiva, y significativa de Ia
tematica abordada y del tratamiento didactico, como asi también de las estrategias de
aprendizaje construidas, conocidas y a utilizar en determinados contextos. Debiendo
establecerse criterios e instrumentos evaluativos coherentes y confiables, que
permitan sefialar y elaborar interferencias en el futuro desempefio del alumno.

Las entrevistas, tutorias, u otras modalidades deberan entenderse como momentos de
encuentro entre alumnos y docentes que posibiliten y faciliten el intercambio de
acciones y pensamientos en funcion del logro de los objetivos previstos. Esta se
constituird en una herramienta de la modalidad no sistemética, por cuanto posibilitara
la comprensién y analisis de los factores intervinientes en la E-A.

Propender al logro de rendimientos de competencias significativas para la promocion.
Garantizar saberes necesarios y pertinentes a la formacion, nivel y calidad en las
producciones en las diferentes instancias de evaluacion.

PAUTAS PARA LA PRESENTACION DE PLANIFICACION

Presentar planificacion, teniendo en cuenta cronograma institucional. Por triplicado
(para ser distribuido en: secretaria, direccion de estudios y coordinacion pedagogica).

Criterios a tener en cuenta para la realizacién de las planificaciones:

Disefios curriculares de la especialidad.
Fundamento del espacio curricular.
Objetivos del espacio curricular.

Contenidos. / '
Metodologia de trabajo. o
Bibliografia.

Criterios de evaluacion.
Cronograma de instancias evaluativas y de recuperacion,
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Profesores deberan dar a conocer a los alumnos, Ia planificacion, cronograma de
evaluacion y los criterios de evaluacién.

ORIENTACIONES PARA LOS EXAMENES FINALES

Los profescres deberan presentarse 10 min. Antes del horario fijado para la mesa.
Seran atendidos por personal de seccién de informes o secretaria.

Los miembros de las mesas no podran retirarse hasta tanto no se constituyan todos
los tribunales.

Los profesores podran retirarse después de confeccionar las actas y el pertinente
control de parte del bedel. De turno.

Se podra tomar la decisidén de pasar a un cuarto intermedio, si los alumnos superan en
numero, debiendo informar a los alumnos horario de reinicio de la mesa examinadora.

Se priorizara a los alumnos que rinden otros espacios simultaneamente, para pasar a
ese cuarto intermedio.

Horario de Funcienamiento de la Carrera:
De Miércoles a viernes de. 18 a 22 hs.. Sibados de 7:30 a 12 hs.




